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Okna i v 0/9/]/ - Iwoje wnelrze, Twoje chwile

Zycie jest mozaika niezliczonych historii, a w naszej pamieci pozostajg chwile przyjemne i wyjatkowe. Na poddaszu
stworz swoja przestrzen petna radosci i wspolnych opowiesci, ktére towarzyszy¢ Ci beda kazdego dnia.

Nowa generacja okien dachowych GREENVIEW dostarcza naturalne swiatfo, poprawiajac samopoczucie
i jakosc¢ zycia. Rolety dekoruja wnetrze oraz zapewniaja kontrole nad Swiattem, tworzac idealne warunki
do pracy i odpoczynku. Stworz wnetrze, w ktorym kazda chwila bedzie wyjatkowa.

Zeskanuj kod
1 odkryj swiat rolet

innowacje e inspiracje ¢ informacje
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Szanowni Panstwo,

Nadeszty trudne czasy — i w branzy stolarki budow-
lanej nie budzi to juz wiekszych watpliwosci. Rynki
eksportowe stajg sie coraz bardziej wymagajace,
kierunki sprzedazy kurcza sie i zmieniajg, a dotych-
czasowy motor napedowy — Niemcy — wyraznie traci
dynamike. Do tego dochodza wysokie koszty pracy,
rosngce ceny energii i transportu, globalne zawiro-
wania gospodarcze oraz niepewnos$¢ w USA i innych
kluczowych gospodarkach. Presja inflacyjna odczu-
walna jest zaréwno po stronie producentdéw, jak
i odbiorcow. Konsumenci sg dzi$§ znacznie bardziej
powsciagliwi w wydatkach, zwtaszcza w obliczu rosnacych cen produktéw i kosztow ustug. W tym wyscigu
przetrwajg i odniosg sukces firmy, ktére dysponujg jasng wizja, odwaga w dziataniu oraz determinacja. Te,
ktére potrafig budowac silne zespoty, stawiaja na kompetentne zarzadzanie, inwestujg w innowacje i po-
dejmuja trafne decyzje mimo niepewnosci rynkowej. Rynek dzi$ nie premiuje ostroznosci — sprzyja tym,
ktdérzy dziatajg zdecydowanie i odwaznie.

Branza znalazta sie w momencie, w ktérym nie wystarczy juz,,dobrze produkowac”. Trzeba myslec szerzej,
szybciej i odwazniej niz konkurencja, nie wspominajac o innowacji produktowej czy marketingowej.

Juz po raz trzynasty oddajemy w Paristwa rece Magazyn VIP - publikacje, ktéra od lat towarzyszy jednemu
z najwazniejszych wydarzen branzy, jakim jest Konwent Stolarki VIP, odbywajacy sie w wyjatkowej scenerii
zamku w Gniewie. To nie tylko podsumowanie prestizowego wydarzenia. To réwniez wyraz uznania dla
tych, ktorzy tworza przysztos¢ stolarki budowlanej - lideréw, wizjoneréw, innowatoréw, laureatéw wielu
programoéw i uczestnikow!

To dla nas ogromna przyjemnos¢, ze kazdego roku mozemy wyréznic tych, ktérzy nie tylko tworzg nowo-
czesne rozwiazania, ale robig to z mysla o srodowisku, kliencie, innowacyjnosci i designie, a takze z zacho-
waniem najwyzszych standardéw jakosci. Ich produkty sg nie tylko nowoczesne, ale tez zrbwnowazone
i gotowe na wyzwania przysztosci.

Gratulujemy wszystkim wyréznionym. Wierzymy, ze przed branza kolejne lata petne przetomoéw, a stolarka
budowlana stanie sie nie tylko duma polskiej gospodarki, lecz takze jej wizytéwka - rozpoznawalng i ce-
niong na catym swiecie. Dzisiejsze zawirowania polityczne i gospodarcze, cho¢ wymagajace, moga stac sie
jednoczesnie szansg na dalszy rozwdj i umocnienie pozycji branzy.

Z wyrazami szacunku,

Grzegorz Cendrowski

Prezes Stolarka VIP



« Innowator

» ™ Branzy Stolarki
2026

LIDERZY ZMIAN: CI, KTORZY NIE CZEKAJA
NA PRZYSZEOSC - ONI JA PROJEKTUJA

Elita branzy stolarki budowlanej 2026. Wizjonerzy,
ktorzy przeksztalcaja produkcje, technologie

i biznes w nowy standard rynkowy

Dzi§ nie ma juz przestrzeni na zachowawczo$¢. Branza
stolarki budowlanej przyspiesza — technologicznie, orga-
nizacyjnie i mentalnie. W tym wyscigu zwyciezaja ci, kto6-
rzy potrafia wyjé¢ poza schemat, zakwestionowa¢ status
quo i odwaznie przestawi¢ swoje firmy na nowe tory. To
wtlagnie oni spotkali sie podczas 37. Konwentu Stolarki na
Zamku w Gniewie na poczatku lutego, gdzie wreczone zo-
staty statuetki II edycji plebiscytu ,,Jnnowator Branzy
Stolarki 2026”.

To nie jest konkurs dla tych, ktérzy ,,dobrze zarzadzaja”. To
wyréznienie dla lideréw zmieniajacych zasady gry — pre-
zesow, dyrektoréw i whascicieli, ktérzy wprowadzaja firmy
na nowe rynki, redefiniuja procesy, cyfryzuja organizacje.
Inwestuja w ludzi i wdrazaja rozwiazania, ktére jeszcze
niedawno wydawaly sie odlegta wizja. Ich dziatania obej-
muja szerokie spektrum — od innowacyjnych produktéw
i modeli biznesowych, przez marketing i dystrybucje, po
odpowiedzialno§¢ spoteczna i zréwnowazony rozwdj.

Siedmiu finalistéw tegorocznej edycji to nazwiska, kté-
re coraz wyrazniej zaznaczaja swoja obecno$¢ na mapie
nowoczesnej polskiej stolarki. Laczy ich jedno: nie pyta-
ja, czy zmiana jest konieczna — tylko jak przeprowadzi¢
ja szybciej i lepiej niz inni. To menedzerowie, ktérzy po-
dejmuja decyzje w czasie, gdy inni wcigz analizuja ryzyko.
I wiagnie dlatego ich firmy dynamicznie sie rozwijaja, zdo-
bywaja nowe rynki i wyznaczaja kierunki dla calej branzy.

To wlaénie Laureaci ,Innowatora Branzy Stolarki 2026”
buduja organizacje odporne na zmiany, a jednocze$nie
zdolne do ich wyprzedzania. Nie kopiuja rozwigzan — two-
rza wlasne. Nie podazaja za trendami — bo to oni je wy-
znaczaja.

Piotr Dejnarowicz,
Dyrektor Zaktadu,
firma AdamS

JlAdam$S

Inzynier, ktéry zmie-
nia produkcje w realna
przewage konkurencyj-
na firmy.

Sa w branzy ludzie, ktérzy zarzadzaja procesami. Piotr
Dejnarowicz nalezy do tych, ktérzy projektuja je na nowo.
Od ponad trzech dekad konsekwentnie udowadnia, ze
produkcja moze by¢ nie tylko wydajna, lecz przede wszyst-
kim inteligentna.

W firmie AdamS odpowiada za transformacje zaktadu
w nowoczesna, wysoko zoptymalizowana organizacje
— od automatyzacji i cyfryzacji proceséw, przez rozwdj
wtlasnych linii technologicznych, az po budowe segmentu
szkta zespolonego. Jego dziatania wykraczaja jednak poza

samg produkcje — obejmuja réwniez rozwéj innowacyj-
nych produktéw, takich jak system HST Corner View, oraz
wdrazanie rozwiazan SMART w stolarce.

To lider, ktéry nie szuka usprawnien. On wyzna-
cza nowe standardy dzialania.

Tomasz Grela,
Prezes Zarzadu,
firma Aluprof

ALUPROF

ARCHITECTURAL SYSTEMS

Strateg, ktéry wynibst
polska stolarke na Swia-
towy poziom.

Nie kazdy prezes buduje firme. Tomasz Grela buduje po-
zycje catej branzy. Od momentu objecia steréw w Aluprof
przeksztalcilt przedsiebiorstwo w globalnego gracza, ktéry
nie tylko uczestniczy w rynku, ale aktywnie go definiuje.

Pod jego kierownictwem innowacja stala sie systemowym
elementem dziatania, a nie jednorazowym projektem. Za-
awansowane technologie, rozwdj produktéw, silne zaple-
cze badawczo-rozwojowe oraz konsekwentna ekspansja
zagraniczna sprawily, ze Aluprof wyznacza dzi$ kierunki
rozwoju architektury i stolarki na $wiecie.

To lider, ktéry nie goni trendéw. On je wyprzedza.
=

Maciej Krawczyk,
Prezes Zarzadu,
firma Klinar

7.
KLINAR"

Czlowiek, ktéry zmienit
sposéb montazu okien.

Najwieksze innowacje rodza sie tam, gdzie kto$ dostrzega
problem, ktérego inni nie widza. Maciej Krawczyk wtasnie
w ten spos6b zbudowal swoja przewage — wychodzac od
realnych wyzwan montazowych i przeksztalcajac je w roz-
wigzania, ktére zmienity cata branze.

,Cieply parapet” to nie tylko produkt, lecz nowy standard
myS$lenia o energooszczednosci i jakoSci montazu. Dzieki
takim rozwigzaniom Klinar stat si¢ jednym z kluczowych
graczy w obszarze systeméw wspierajacych nowoczesna
stolarke.

To innowator, ktory nie ulepsza detali — on zmie-
nia fundamenty.

Patryk Klimek,
Wtasciciel,

firma PWS
AluSystem

DIWS
Zbudowat firme od zera

i od poczatku nadat jej
wlasne zasady dziatania.

Patryk Klimek nie wszed} do gotowego biznesu — stworzyt
go od podstaw, bez zaplecza duzej grupy kapitatowej, opie-
rajac rozwdj na wtasnym know-how i konsekwentnie bu-
dowanym modelu operacyjnym. Od startu w Holandii, po
rozwdj produkcji w Polsce, postawil na jedno: pelna kon-
trole nad procesem — od projektu az po gotowy produkt.

Dzi§ PWS AluSystem to firma rozwijajaca autorskie syste-
my aluminiowe — pergole, werandy oraz rozwiazania dla
architektury zewnetrznej — taczaca technologie, produk-
cje i mySlenie systemowe w jeden sp6jny model.

To lider, ktéry nie buduje firmy ,,jak wszyscy”’ —
buduje ja tak, zeby dzialala lepiej niz wiekszosé.

Krystyna Baran,
Prezes Zarzadu,
firma WISNIOWSKI

Y WISNIOWSKI

25 lat decyzji, ktére zbu-
dowaly marke o mie-
dzynarodowej sile.

Krystyna Baran od ¢wieré wieku prowadzi firme
WISNIOWSKI przez proces konsekwentnej i przemysla-
nej transformacji — od przedsiebiorstwa produkcyjnego
do jednego z najbardziej rozpoznawalnych i nowocze$nie
zarzadzanych producent6éw stolarki w Polsce, obecnego na
wielu rynkach europejskich. Jej styl przywodztwa opiera
sie nie na gwaltownych rewolucjach, lecz na precyzyjnie
realizowanej strategii: inwestycjach w automatyzacje,
rozwoju zaplecza technologicznego, ekspansji eksporto-
wej oraz systematycznym wzmacnianiu organizacji od
wewnatrz — poprzez ludzi, procesy i jako$¢. Dzigki temu
firma rozwija si¢ stabilnie, a jednocze$nie nieustannie
podnosi poziom technologiczny i organizacyjny.

To liderka, ktéra udowadnia, ze prawdziwa sila
marki nie wynika z jednego przetomu, lecz z lat
trafnie podejmowanych decyzji.

Jolanta Grochocka,
Prokurent, Dyrektor
Finansowy, firma
Wrzeciono

WRZECIONO"

Menedzerka, ktéra za-
mienia liczby w realna
przewage rynkowa.

Najwieksze transformacje czesto zaczynaja sie tam, gdzie
nie sa od razu widoczne — w strukturze finanséw, proce-
sach i decyzjach strategicznych. Jolanta Grochocka dosko-
nale wie, jak wykorzystaé ten potencjat.

W firmie Wrzeciono odegrata kluczowa role w rozwoju no-
wych linii produktowych oraz skalowaniu biznesu, budu-
jac solidne fundamenty pod dalszy wzrost. Jej podejscie

do zarzadzania taczy analityke, my$lenie strategiczne oraz
odwage we wdrazaniu zmian.

To liderka, ktora pokazuje, ze innowacja ma réw-
niez swoja finansowa architekture.
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Christian Voicu,
Prezes Zarzadu, firma
Aluplast Polska

aluplast

Lider, ktéry od 30 lat
wyznacza kierunek dla
rynku PVC.

Sa liderzy, ktérzy rozwijaja firmy. I sg tacy, ktérzy rozwi-
jaja cate rynki. Christian Voicu nalezy do tej drugiej gru-
py- Od ponad trzech dekad konsekwentnie buduje pozycje
Aluplast jako jednego z niekwestionowanych lideréw sys-
teméw PVC.

Jego strategia opiera sie na odwaznych inwestycjach, roz-
woju technologii oraz ciggltym poszerzaniu horyzontéw —
czego wyrazem jest wejScie w segment aluminium i roz-
woj autorskich rozwiazan.

To wizjoner, ktory nie zatrzymuje sie na osiagnie-
tej pozycji — stale ja redefiniuje.

Wyréznienie
specjalne: Grzegorz
Cendrowski,

Prezes Stolarka VIP

Inicjator, ktéry od lat
wyprzedza  potrzeby
branzy i przektada je na
konkretne dzialania.

Przez dtugi czas sektor stolarki dziatal w rozproszeniu —
kazdy dziatat osobno, wedtug wiasnego rytmu.

Grzegorz Cendrowski stworzyl przestrzen, w ktérej bran-
za zaczeta dziataé wspdlnie — szybciej, efektywniej i bar-
dziej $wiadomie. Konwenty oraz Forum Eksporteréw staty
sie realnym narzedziem wymiany wiedzy i podejmowania
decyzji, a nie jedynie wydarzeniami branzowymi.

Jako promotor firm, produktéw i ludzi realnie podnosza-
cych poziom sektora, przyczynia sie do wdrazania inno-
wacji w praktyce. Efekty jego dziatar sg wyraZnie widocz-
ne: wieksza integracja branzy, szybszy przeptyw wiedzy
oraz wyzsze standardy funkcjonowania. To inicjatywy,
ktore nie tylko opisuja rynek — one go realnie wzmacniaja.




l}lo &Illi a ql()l al.l(i Mocno Laureaci Programu IRBS 2026 — innowacja jako nowy standard rynkowy

;’;’;&"I’:fm;‘: . . . Tegoroczna edycja programu pokazala branze w pelnym przekroju — od komponentéw, przez inteligentne rozwigzania,
BRANZY STOLARKI J D 7Y ¢ 5 760 @® az po technologie szkla, montazu i badania. To spdjny obraz rynku, ktéry coraz mocniej stawia na automatyzacje, energie
2026 bl’a“ la lla’ lll ll ()“ a’c] e ° i funkcjonalnoé¢ jako nowy standard.

IRBS & W Gniewie wyrozniono

ALUPROF S A. Drzwi przesuwne waskoprofilowe MB-SKYLINE TYPE S

INNOWACYJNE ° ° ° - . -
:gﬂ%ﬁg:ﬁmﬂ lla] lel)sze l‘()Z“Ilazallla ISO-Chemie GmbH Elastyczna i ognioodporna folia taczaca zewnetrzna
2026 ISO Connect Flame B
D+H Polska Sp z o.0. Sitownik okienny z funkcja ACB
INSTYTUT TECHNIKI . .
BUDOWLANEJ Sp 7 0.0. Akredytowane Badania ITB na rynek USA i Kanady
Branza stolarki otworowej nie zwalnia tempa i coraz wyraz- | Program IRBS od lat peii funkcje barometru innowacji DINDECOR Sp. z 0.0. Wypeinie-nia-d rzwiowe Retro LINE . .
niej pokazuje, ze innowacyjnoéc¢ stata sie dzi§ kluczowym | w sektorze stolarki otworowej, wskazujac rozwigzania wspie- PILKINGTON IGP Sp. z 0.0. Nowoczesne przeszklenia zmtegrowaTIJe z szybami zespolonymi
warunkiem utrzymania konkurencyjno$ci na rynkach euro- | rajace polskich producentéw w budowaniu przewagi konku- LuxComfort
pejskich i globalnych. Nowoczesne okna i drzwi nie powstaja | rencyjnej na rynkach miedzynarodowych. DECEUNINCK POLAND Svstem odstawno-przesuwny Leaend Slide Plus
juzwylacznie dzieki wysokiej jako$ci materiatéw, lecz przede Inn 1 stala si runkiem orz Sp. z 0.0. y P y Leg
wszys:[kim dZif?ki Zaawansowarnym techpc.)lc.)gior/n,. automa- | » Ov,va,,c‘l astata sic waru em prze ALUPROF S .A. System taczacy rolete zewnetrzna z ostona typu screen SkyTwin
tyzacjl procesow pmd‘chy]gyCh’ VIVVSOk‘eJ jakosci dkompo' trwanta GERDA Sp. z 0.0 Rodzina wktadek bebenkowych GERDA VELAR
nentom oraz sprawnie zarzadzanej logistyce i sprzedazy. . : =
Podczas wydarzenia Grzegorz Cendrowski, Prezes Stolarka VIP, WINKHAUS POLSKA Sp. zo.0. System okuc przesuwnych Winkhaus primePort AS

Podczas Gali VIP, zorganizowanej w ramach 37. Konwentu | zwrdcil uwage na rosnaca presje, z jaka mierzy si¢ branza,
Stolarki VIP, ktéry odbyt sie w Zamku Gniew Hotel & SPA | oraz koniecznos¢ szybkiej adaptacji do zmian rynkowych:

w Gniewie, zgromadzili si¢ liderzy branzy oraz przedstawi-
ciele firm wyznaczajacych kierunki jej rozwoju. W trakcie
wydarzenia wreczono nagrody w ramach juz 11. edycji pro-
gramu organizowanego przez Stolarka VIP — ,Innowacyjne
Rozwigzania Branzy Stolarki” (IRBS).

RENOLIT POLSKA Sp. zo.0. Folia do zastosowan poziomych - zewnetrznych RENOLIT GEOFOL FH

. ., . Tas zna do zt ki hifasad h
,Globalna gospodarka nie wybacza dzis stagnacji. Przed- TREMCO CPG Poland Sp. z o.0. asmai Irl‘l))zrﬂrc?(z'?él‘?ﬁ;)ozl EEZMy;D II?IIT%ECII-I ?:ssoowyc

jff;‘;j;{;f;gz;gj;l‘;ﬁjﬁﬁfgf g w warunkach ro- ALUPROF S.A. Radiowy sterownik podtynkowy z protokofem Matter AL-RSPO3M
coraz ostrzejszej konkurencji miedzynarodowej. Wygry-
wajq ljll'e ci, ktfirzy sq najwie';ksi‘, qle c'i, .ktérz.y najszybciej MLUPROF iSO D-H= [ITIR° DINDECOR [ € PILKINGTON™ M o=mpa (W
W dotychczasowych edycjach programu wyrézniono ponad | reagujq nazmiany. Innowacja nie jest juz projektem — stata S HAUS I
130 innowacyjnych rozwigzan, ktére realnie wplywaja na | si¢ codziennym narzedziem przetrwania i rozwoju. Polska .
rozwéj sektora. Tegoroczna odstona potwierdzita utrzymu- | stolarka ma ogromny potencjat, ale jego utrzymanie wy-
jacy sie trend rosnacego znaczenia technologii, ekologii oraz | maga odwagiw inwestowaniu w technologie, automatyza-

automatyzacji w procesach produkcyjnych. ¢je i inteligentne systemy produkcji. Wylqcznie w ten spo-
s6b mozemy nie tylko konkurowad, ale takze wyznaczaé

standardy na rynkach globalnych”. B

b
- -

vp TREMCO

Construction Products Group

Kapituta Programu nagrodzita w tym roku az 19 rozwiazan
— zaréwno tych dobrze znanych rynkowo, jak i nowych pro-

jektéw, ktére dopiero wchodza do branzy, a juz zwracaja na 3 Doovacte
siebie uwage swoja innowacyjnoscia. —— o sty oiswe

IRBS EKO 2026 — odpowiedz na transformacje energetycznq

Coraz wieksze znaczenie w branzy maja rozwiazania wpisujace sie w transformacje energetyczng oraz wymagania ESG. W tej
kategorii wyr6zniono technologie wspierajace ograniczenie emisji CO2, poprawe izolacyjno$ci oraz integracje z odnawialnymi
Zrédtami energii. Wéréd laureatéw znalazly sie m.in.:

Ciepta listwa montazowo-transportowa do aluminium
MAAGtherm® Profil Alu ONE

METAL UNION Sp. z o.0. Ramka miedzyszybowa LessCO2 z XCarb

MAAG POLSKA Sp. z 0.0. Sp.k.

Belka nosna do cieptego montazu z recyklingu

ISO-Chemie GmbH ISO-TOP WINFRAMER “TYP3” BLUE LINE

VEKA POLSKA Sp zo.o. System okienny PVC VEKA PURE 82
: — : _ : - ALURON K. Baran i Wspadlnicy System ASH 80 Hybrid
Tegoroczna edycja IRBS na zamku w Gniewie potwier-  Firmy taczace automatyzacje, efektywno$¢ energetyczng S.K.A.

dzita, Zze branza stolarki otworowej przechodzi gleboka i cyfryzacje z wysoka jako$cia produktéw juz dzi§ wyzna- ALUPROF S.A Fasada zintegrowana z instalacja fotowoltaiczng MB-SR5N PV

transformacje technologiczna. Innowacje przestaty by¢  czaja kierunek, w jakim bedzie rozwijat sie caly sektor
dodatkiem — staly sie fundamentem rozwoju i realnym  w najblizszych latach. N\, <> Metal
wyznacznikiem pozycji rynkowej firm. MAAGG =2Union vt

POLSKA

% aluron ALUPROF

SYSTEMY ALUMINIOWE ~ Avmmiowswsrass
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D+H Polska Sp. z o.0.

ALUPROF S.A.
Nagrodzony produkt: Drzwi przesuwne waskoprofilowe MB-SKYLINE TYPE S V Nagrodzony produlkt: Sitownik okienny z funkcja ACB V
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ALUPROF

LET'S BUILD A BETTER PLACE

/

INNOWACYJNE
ROZWIAZANIA
BRANZY STOLARKI

2026

AMBASADOR

NAPEDY Z INNOWACYJNA FUNKCA ACB

OTWORZYMY KAZDE OKNO
W TWOIM PROJEKCIE

TyI ko te ktére sam Wyznaczasz W ] NS
Nasze napedy wyposazone w technologie ACB sg kompatybilne z systemami
/ TO TWOJ Wybo r ol 1 aluminiowymi, PVC i drewnianymi. Mozna je stosowac w oknach pionowych
; e - o i dachowych. Ta innowacyjna technologia umozliwia bezposrednia komunikacje
¥ i L o sifownikow z systemami zarzadzania budynkiem BMS.
3 = ' f 0 www.dhpolska.pl
. o . og
‘Panafamiczne drzwi przesuwne MB-Skyline Type S T
ROZWIAZANIA
BRANZY STOLARKI D + H ——
4

BUILDING ATMOSPHERE




Dindecor Sp. 7 0.0.

Nagdrodzony produkt: Wypetnienia drzwiowe Retro LINE

DINDECOR

DETAL, KTORY ROBI
ROZNICE,

s v

INNOWACJA

W KLASYCZNEJ

FORMIE

Styl, ktdry przycigga klientow.
Jakosé, ktora buduje Twoja oferte.

Kolekcja Retro od Dindecor to odpowiedz na

rosnace zainteresowanie ponadczasowym designem.
To produkt, ktory taczy elegancje dawnych form

z mozliwosciami wspoétczesnej technologii

i oczekiwaniami dzisiejszych klientow.

Kazdy element kolekcji zostat zaprojektowany
z mysla o perfekcji. Pracujemy na detalu,

to wtasnie on decyduje o odbiorze catego
produktu i jego wartosci w oczach klienta.

ALUMINIUM
W NAJLEPSZYM
WYDANIU

Caty panel, tacznie z ramkami jest
wykonany w 100% z aluminium, co

zapewnia trwatosé, stabilnos¢ i precyzje
wykonania. To materiat, ktéry nie tylko

wyglada szlachetnie, ale réwniez

gwarantuje dtugowiecznos¢ produktu.

PRECYZJA

BEZ KOMPROMISOW

Elementy sg lakierowane osobno,
aby zachowac¢ maksymalng

jakosciowe.

NAGRODZONY
DESIGN

doktadnos¢ wykonczenia i idealne
spasowanie detali. Dzieki temu kazdy
panel spetnia najwyzsze standardy

Nasze podejscie do wzornictwa

i jakosci zostato docenione, kolekcja

zostata wyrézniona podczas 37.
Konwentu Stolarki VIP, otrzymujg
nagrode w kategorii Innowacyjne
rozwigzania branzy stolarki 2026,
co potwierdza jej unikalnosé

i potencjat rynkowy.

C

PRAWDZIWA WARTOSC-
RECZNA PRACA

Ramki sktadane sg recznie, co
pozwala ha petna kontrole nad
jakoscig i estetyka. To rzemiosto,
ktére przektada sie na unikalny
charakter kazdego produktu.

SPRZEDAWAJ
RETRO

Z NASZYM
WSPARCIEM.

Dostarczamy nie tylko produkt,
ale réwniez wsparcie
marketingowe - materiaty,
inspiracje i know-how, ktére
pomagaja skutecznie
komunikowa¢ wartos¢ kolekcji

i zwiekszac sprzedaz.

Chcesz poznac szczegoty?
Napisz na: marketing@dindecor.com

Deceuninck Poland Sp. z o.0.
Nagdrodzony produkt: System odstawno-przesuwny Legend Slide Plus

Legend Slide Plus

nowy standard drzwi przesuwnych

=

DUZE PRZESZKLENIA. SZYBKI MONTAZ. ELASTYCZNA PRODUKCJA.

Duze konstrukcje przesuwne nie muszg oznacza¢ skomplikowanej
produkcji. Legend Slide Plus taczy zalety systemoéw HST i PSK,
umozliwiajac realizacje duzych przeszklen przy zachowaniu ptynnej
i stabilnej pracy skrzydet. To rozwigzanie, ktére realnie podnosi
standardy w segmencie drzwi przesuwnych.

System zaprojektowano z myslg o producentach. Uproszczona konstrukcja T
utatwia prefabrykacje i montaz, a mozliwos¢ stosowania réznych okuc g:i:i\;“:?:{:m
obwiedniowych daje wieksza swobode technologicznego wyboru 2026

i dopasowania systemu do wtasnego procesu produkcyjnego.

deceuninck

www.deceuninck.pl

s v



Gerda Sp. z 0.0. TREMCO CPG Poland Sp. 7z 0.0
Nagdrodzony produkt: Rodzina wktadek bebenkowych GERDA VELAR

V Nagrodzony produlkt: Tasma rozprezna do ztaczy okiennych i fasadowych illbruck TP670 ILLMOD ML-TECH PRO

iRes :: K%
VY Vel3t b

BEZPIECZENSTWO NIE DO PODROBIENIA

RODZINA WKtADEK BEBENKOWYCH GERDA VELAR Szczelnos'c' w ekstremalnych

==t | Il =
h e warunkach pogodowych B
| A NN O NOWA

GENERACJA
v Technologia AVG® TASM
Access Verification Gate - zabezpieczenie -
przed nieautoryzowanym skopiowaniem klucza. ROZPREZNYCH
v/ 250 000 kombinacji klucza .

Gwarancja wysokiego poziomu ochrony.

e N
- [
e

L RS

v 5 mosieznych kluczy ' TN Skontaktuj sie
Klucze o grubosci 2,6 mm. ' N '

AVG®
v Klasa 6.D
Najwyzsza klasa zabezpieczenia.
v 4 poziomy dostepu LAUREAT PRO
Cztery kompatybilne poziomy zabezpieczen. INNOWACYJNE ROZWIAZANIA
BRANZY STOLARKI 2026
/ Ochrona antywiamaniowa ZA RODZINE WKt ADEK BEBENKOWYCH
Ochrona przed otwarciem metodq Bypass, SR

manipulacjg oraz prébami rozwiercenia.

illbruck NG £

ol
. CK NG vp TREMCO
Wktadki Velar to rowniez System Master Key. Zbuduj wtasny plan klucza generalnego z produktami Construction s Gaup
dostepnymi w Systemie Master Key Gerda Velar. Dowiedz sie wiecej na: www.gerda.pl/velar

Products




Instytut Techniki Budowlaney ... Pilkington IGP Sp. z o.0.

Nagdrodzony produkt: Akredytowane Badania ITB na rynek USA i Kanady V Nagrodzony produkt: Nowoczesne przeszklenia zintegrowane z szybami zespolonymi LuxComfort™ V

|
18 '..1:

—Hec tCOIIl | ort
AKREDYTOWANE BADANIA PRACE BADAWCZE SZKOLENIA -‘—W’ ovated by homeoomfo rt

WEDEUG NORM PN, AAMA, UKIERUNKOWANE NA ICH | WYDAWNICTWA

ASTM, EN, WYTYCZNYCH WDROZENIE | ZASTOSOWANIE M.IN. INSTRUKCJE, -._ Ll

EAD | WEASNYCH METOD W PRAKTYCE WYTYCZNE

MO TG |

Instytut Techniki Budowlanej

BADAMY lekkie przegrody budowlane (zewnetrzne i wewnetrzne), sSciany ostonowe
i dziatowe, elewacje wentylowane, metalowe i warstwowe oktadziny scian i dachéw (w tym
ptyty warstwowe), OKNA i DRZWI, zaluzje i zastony, bramy, BALUSTRADY, PERGOLE, =Nl iz
ZADASZENIA, szklang zabudowe balkonéw, EKRANY AKUSTYCZNE (NA DROGI KOLOWE — - ;
| KOLEJOWE), szkto budowlane, swietliki i pasma swietlne, przekrycia dachowe, fotowoltaiki,

schody strychowe, okucia budowlane, mechanizmy otwierajgce i zamykajace (w tym napedy

i drzwi z napedami), techniczne Srodki bezpieczeristwa uzytkowania obiektow i zabezpieczen

mienia w obiektach budowlanych, wyroby do instalacji sanitarnych (w tym wanny, umywalki,

brodziki i zlewozmywaki).

Realizujemy badania na rynki USA i Kanady w zakresie wtasciwosci: odpornosc¢ na przenikanie
powietrza, odpornos¢ na przecieki wody, odpornos¢ na obcigzenie wiatrem, sity operacyjne
oraz odpornosc¢ na uderzenie obiektami przenoszonymi przez huragany (Missile Impact Test),
ujetych w normach wyrobu: AAMA SFM-1-14, AAMA CWM-19, AAMA/WDMA/CSA 101/1.S.2/
A440:22 R2024 dla: okien, drzwi zewnetrznych, scian ostonowych, swietlikow punktowych,
witryn. Wyniki przeprowadzonych przez nas badan sg uznawane przez Keystone Certification,
Inc. oraz NAMI, Inc.

e i e o STy EUMRS S S
W P

#) PILKINGION

WYJATKO MOTYW/

Dzieki naszejrozlegtej Naszym celem jest

zy natemat a zap ienie kazdemu

ej produkciji,jestesmy \ ielowi domu

INSTYTUT TECHNIKI BUDOWLANEJ ) ) .
ZAKLAD INZYNIERI ELEMENTOW BUDOWLANYCH zliw . specjalistamiw innowacyjnych wyjqtkowego poczucia

gzaniach szklanych. luksusu i komfortu.
® 2256 64 260, 22 56 64 335
@ 605 604 467

= arszawa, ul. Ksawerow q

HomeComfort | Pilkington IGP Sp.z 0.0.
ul. Portowa 24 | 27-600 Sandomierz
HomeComfort.Polska@pl.nsg.com

® 618537629
@& przegrodypoznan@itb.pl
® 61-819 Poznan, ul. S. Taczaka 12




iso-chemieGmabbn ALUPROF S.A.

Nagrodzony produkt: Elastyczna i ognioodporna folia taczaca zewnetrzna ISO Connect Flame B Nagrodzony produkt: System taczacy rolete zewnetrzna z ostona typu screen SkyTwin

[ v T v

OCHRONA . - ALUPROE
PRZECIWPOZAROWA LSO -

ISO-CONNECT FLAME B CHEMIE OKNA/I DRZWI | FASADY | OSLONY PRZECIWSLONEGZNE | PERGOLE

ISO-CONNECT FLAME B to specjalna folia trud-
nopalna, niezwykle elastyczna i rozciggliwa.
Przeznaczona do hermetycznego i odpornego na
deszcz, uszczelnienia spoin elewacyjnych, okien,
drzwi i paneli $ciennych

v/ Reakcja na ogieni B-s1, d2 (trudnopalny)
zgodny z DIN EN 1350

v’ Wysoka rozciggliwosé i elastyczne
kompensowanie ruchu fugi

. ¥/ Szczegdlnie wysoka odpornosé na rozcigganie

: ¥ Odporna na przeplyw powietrza i wiafroszczelna,
otwarta na dyfuzje pary wodnej

. ¢ Odporna na zacinajgey deszcz i wodoodporna

v/ Opcjonalnie dostepna z

: samoprzylepng warstwg spodnig
dla usprawnienia montazu

v’ Spetnia wymagania Ustawy o energetyce
: /" budowli GEG i zasady RAL Wytyczne
/ do montazu”

AMBASADOR

Dwa poziomy komfortu.

. RN ,
IDEALNY DODATEK: T \so co 5089 4 arzadzame Swiattem na poziomie
ISO-TOP KLE) FLEXB (52 =% o B0 2% ™ . .
e SO B MIStrzows

3 ,3‘} cheE
e L

Roleto-screen SkyTwin

INNOWACYJNE
ROZWIAZANIA
BRANZY STOLARKI

www.iso-chemie.pl Use the blue technology.




Fasada zintegrowana
14

INNOWACYJNE
ROZWIAZANIA
BRANZY STOLARKI

2026

Technologia, ktéora nadaje nowy
kierunek

Fasada MB-SR50N PV zostala zaprojektowana z mySla
o maksymalnej elastyczno$ci i funkcjonalno$ci. Umoz-
liwia taczenie z panelami fotowoltaicznymi, zachowu-
jac spojnos¢ wizualng i najwyzsze parametry techniczne
w zakresie szczelnoSci, izolacyjnoSci termicznej, odpor-
nosci na obciazenie wiatrem, z zachowaniem standardéw
bezpieczenistwa dla instalacji elektrycznych.

,Wieloletnie doswiadczenie w tworzeniu innowacyj-
nych technologii BIPV — Fotowoltaiki Zintegrowanej

z Budownictwem, polgczone z nowatorskimi systemami
aluminiowymi Aluprof, zaowocowato rozwiqzaniem
kompletnym — estetycznym, efektywnym i tatwym

w montazu. To doskonaty przyktad synergii polskiej

Inwestycje bez kompromisow

Fasada MB-SR50N PV stwarza realne korzysci dla inwe-
storéw poprzez nizsze koszty eksploatacji i wyzsza war-
to$¢ nieruchomosci. Dla architektéw — swobode projekto-
wania bez kompromiséw estetycznych, a dla producentéw
— prosty montaz i tatwa konserwacje. To krok milowy
w kierunku budownictwa, ktére jest nie tylko piekne, ale
takze przyjazne dla $rodowiska, bedacy odzwierciedle-
niem strategii realizowanej w Aluprof i w catej Grupie
Kety. Budynek przestaje by¢ pasywnym konsumentem
energii, a staje si¢ aktywnym uczestnikiem transformacji
energetycznej — lokalng, zielona elektrownia.

Fasada, ktéra nie tylko oszczedza zuzycie energii elektrycznej, ale sama
ja produkuje, znaczaco obnizajac koszty eksploatacji i redukujac §lad
weglowy obiektu? Do niedawna byta to wytacznie §miata wizja, ktéra
dzisiaj staje sie rzeczywisto$cia. Innowacyjne rozwigzanie stworzone
przez Aluprof we wspétpracy z ML System, pozwala na integracje paneli
fotowoltaicznych z jednym z najpopularniejszych na rynku systeméw
fasadowych, tworzgc jednolita i estetyczng powloke budynku.

mysli inZynierskiej i dowaéd na to, Ze potrafimy tworzy¢
technologie, ktore wyznaczajq Swiatowe standardy.
Wspolnie mozemy ksztattowac przyszto$é zrownowazo-
nego budownictwa”

— moéwi Dawid Cycon, wiceprezes zarzadu ML System.

Fasada MB-SR50N PV zintegrowana z fotowoltaika to od-
powiedz na najwieksze wyzwania wspétczesnego budow-
nictwa — rosnace koszty energii i konieczno$¢ dekarboni-
zacji.

,,PotqczyliSmy nowoczesnq architekture z zaawansowa-
nq technologiq fotowoltaicznq, tworzqc rozwiqzanie,
ktore nie tylko wyglgda zjawiskowo, ale przede wszyst-
kim generuje realne oszczednosci i obniza $lad weglowy.
Fasada MB-SR50N PV otwiera niemal nieograniczone
mozliwosci projektowe. To odpowiedZ na wyzwania
naszych czaséw: zmiany klimatyczne i rosnqce ceny
energii. Wierze, ze takie inteligentne systemy, integrujq-
ce wiele funkcji, to przyszto$é budownictwa”

— méwi Michal Marcinowski, dyrektor rozwoju pro-
duktu systeméw budowlanych w Aluprof.

Fasada MB-SR50N PV to kolejny, po realizacji Dworca
Zachodniego w Warszawie, przyktad owocnej wspéipra-
cy Aluprof i ML System. Potaczenie profilu aluminiowego
MB-SR50N z modutem wykorzystujacym innowacyjna
technologie czeSciowo przeziernych moduléw fotowolta-
icznych z funkcja podswietlenia, pozwolilo na stworzenie
specjalnej szyby w technologii szkto-szklo, ktéra zostata
zastosowana w obiekcie.

W ramach inwestycji w stolicy powstatl jeden z najwiek-
szych w Europie dachéw BIPV (Building Integrated Pho-
tovoltaics) o powierzchni 12 000 m?, w ktérym zaawan-
sowane systemy aluminiowe Aluprof postuzyly jako
konstrukcja dla paneli fotowoltaicznych. Catos¢ instalacji
pokrywa blisko jedng trzecia zapotrzebowania energe-
tycznego dworca, pokazujac jak polaczenie nowoczesnych
technologii moze tworzy¢ sp6jna, atrakcyjna i wielofunk-
cyjna warstwe architektoniczna.

Innowagcje dla nowoczesnego
budownictwa

Aluprof SA to jeden z gtéwnych producentéw systeméw
do okien, drzwi i fasad aluminiowych oraz nowoczesnych
oston przeciwstonecznych i pergoli w Europie. Misja firmy
jest tworzenie innowacyjnych rozwigzan przeznaczonych
dla nowoczesnego budownictwa, ktére sa odpowiedzia
na potrzeby inwestoréw wymagajacych najwyzszej jako-
$ci produktéw. Aluprof to marka, dla ktérej réwnie wazne
co innowacyjno$¢, sg dziatania ekologiczne zwigzane ze
zréwnowazonym rozwojem.

NMLUPROF

ARCHITECTURAL SYSTEMS



Renolit Polska Sp. 7 o.0.

Nagrodzony produlkt: Folia do zastosowar poziomych - zewnetrznych RENOLIT GEOFOL FH

OKNOserwis.pl -
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RENOLIT
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Winkhaus Polska Sp. z o.o0. VEKA Polska Sp. z o.0.
Nagrodzony produlkt: System okué przesuwnych Winkhaus primePort AS Nagrodzony produkt: System okienny PVC VEKA PURE 82
[ v

\/ DLA WYMAGAJACYCH

NOWOSC
VEKA PURE 82

Wyrazista geometria oparta
na prostych liniach

Waskie przylgi zewnetrzne

Zaprojektowany z mysla

primepo rt AS o minimalnych stratach energii

Okucie odstawno-przesuwne INNOWACYJNE Svnergia z i q
ROZWIAZANIA ynergieszuii A
BRANZY STOLARKI systemami od VEKA

3 powody, dla ktérych warto je stosowadé:

SZCZELNOSC 2026

System okuc¢ Winkhaus zapewni Twojej stolarce wysokag

szczelnose i odpornosc na obcigzenie wiatrem.

Sprawdzi sie w ekstremalnych warunkach pogodowych. ii?;':g::;;‘;’:’;yvﬁ wszystkich

Mozesz go stosowac w wysokich budynkach.

zaryglowane. Okna moga uzyskac¢ podwyzszong
a& Szczelnosé na wode opadowg do klasy A9

odpornosc¢ na wtamanie do klasy RC2.

BEZPIECZENSTWO Odpornosc na wtamanie do klasy RC2
Konstrukcja okucia sprawia, ze skrzydto jest bezpiecznie

ESTETYKA Odpornosc na obcigzenie wiatrem C5 I RBS

Okucie ukryte jest w profilu okna, nie pozostawiajac
INNOWACYJNE

widocznych elementdw na zewnatrz. Dzieki temu Twoje
) : o ROZWIAZANIA
okna s3a eleganckie, a dodatkowo tatwe w utrzymaniu | Maks. ciezar skrzydta 250 kg BRANZY STOLARKI

w czystosci.




Aluron K. Baran i Wspolnicy S.K.A. ISO-Chemie GmmbH

Nagdrodzony produkt: System ASH 80 Hybrid

Nagrodzony produlkt: Belka nosna do cieptego montazu z recyklingu ISO-TOP WINFRAMER “TYP3” BLUE LINE

Multisystemodawca

Hybryd OVVV SyStem Okleﬂﬂy Wy PW ~— ISO-TOP WINFRAMER ,,TYP 3" CXTIMZ

ASH 80 Hybrid S aluron ZRUWNDWAZDNY lSO

CHEMIE

SYSTEM MONTAZU NASCIANNEGO [SO-TOP N
WINFRAMER ,TYP 3" BLUE LINE sktada sie z wy- D

Z -
konanych z wysokowydaijnych, termoizolacyjnych : S AR
kantéwek systemowych 100% pochodzqcego z

recyklingu, wysoko zageszczonego EPS-R THERMA-
POR i wnosi decydujgcy wktad w celu oszczedzania
zasobéw i ograniczenia emisji CO,.

Tlar =i

v/ Wykonane w 100% z materiatléw pochodzgcych z recyklingu
Kwalifikuje sie do dofinansowania zgodnie z QNG i DGNB
Optymalna integracja z systemami ociepler elewadii
Optymalizacja wartoéci W (Psi)

e AT

=

tatwy montaz dzieki polgczeniu typu jaskétczy ogon'
Oszczednosé zasobdw i redukcja emisji CO,
. Idealna podstawa dla uszczelnienia tréiwqrstwowégo
réwniez z wielofunkcyjnymi tadmami uszczelniajgcymi
Idealne rozwigzanie dla energooszczednych budynkéw
w nowych inwestycjach i podczas renowacji
v/ Spehia wymagania dotyczgce budynkéw ustawy

o energii GEG oraz zasad z instrukji montazu RAL
v/ Zgodnosé¢ z dyrektywg UE w sprGW|e budynkow

RS EE R RN

ClassicView CV AluView AV FullView FV

Unikalne potaczenie aluminiowych
profili z tworzywowym rdzeniem

Doskonata izolacyjnos$¢ termiczna
Uw od 0,73 W/m?*K

Az 32 kolory dostepne w standardzie
w cenie bazowej

Doskonata statyka - maksymalna
1 wysokos¢ skrzydta 2700 mm

www.aluron.pl

www.iso-chemie.pl Use the blue technology.




Metal Union Sp. z o.0. MAAG POLSKA Sp. 7z o.0. Sp.k.

Nagdrodzony produkt: Ramka miedzyszybowa LessCO2 z XCarb

Nagrodzony produkt: Ciepta listwa montazowo-transportowa do aluminium MAAGtherm® Profil Alu ONE
IRBS= g IRBS =%

S T MAAGtherm® Profil Alu ONE

na rynku lis

DO MONTAZU STOLARKI ALUMINIOWEJ

Czarna ramka miedzyszybowa ocynkowan
z stali XCarb® - nowy standard
dla szyb zespolonych

|;| = Stal XCarb®
—..-l_n recycled and renewab)‘y produced

IHHEWAETINE
FOTWISTANLA
BAAMIY 3TOLARKT

Niskoemisyjna produkcja

Przewaga nad ramkami z tworzywa

INNOWACYJINE
ROIWIAIANIA
BRANZY STOLARKI

2026

Stabilnos¢ wymiarowa Trwalosc i szczelnosé
Odpornosé na odksztatcenia Wysoka odpomosc

S

= Lepsze parametry cieplne N Ekologia i recykling™® '
Stabilno&¢ termiczna - Niski élad weglowy's

Ekologiczna stal premium od ArcelorMittal

» 75-100% stali z recyklingu
» 100% energia odnawialna
» Ok. 300 kg COqe/t

» Pelna recyklingowalnosé

@' U = 0,73 W/(m* K)
Y '\W

2,

MAAG POLSKA SP.Z 0.0. SPK.
ul, Przemystowa 8,
20 |at 41 BOO Zabrze
@ RS

jakosci

jal . TEL +48 32 27 58 96
i innerwacii TEL +48 32 37 50 095
\ w ekstruzji FAY 1483237 50 096 W¥SOkA, 100 % DOIANALA

EI=F biuro@maag-polskapl UNIWERSALNOSC RECYKLING SZCZELNOSC




< YETICO™

Produkty z EPS

- jedno rozwigzanie, wiele zastosowan

Od opakowan ochronnych po materiat na podwaliny termoizolacyjne.
Projektowane indywidualnie, produkowane zgodnie ze standardami ISO.

Swiadomy wybor
produkty ze styropianu = w 100% do recyklingu

< YETICO™

yetico@yetico.com
600 928 638
www.yetico.com

< YETICO™

Niewidoczne
wsparcie
stolarki: ochrona
w transporcie

i stabilna baza
montazowa

Stolarka okienna i drzwiowa jest szczegélnie narazona na
uszkodzenia na dwdéch etapach: podczas transportu oraz
montazu. To wladnie wtedy najczesciej dochodzi do uszko-
dzen narozy, odksztalcen w strefie progowej i btedéw
skutkujgcych powstawaniem mostkéw termicznych. Dla
producenta oznacza to nie tylko ryzyko reklamacji, ale tez
pogorszenie parametréw uzytkowych gotowego wyrobu.

Transport: wiecej niz samo opakowanie

Zabezpieczenia transportowe nie powinny by¢ traktowane
wylacznie jako uzupelnienie opakowania. Ich zadaniem
jest takze amortyzacja uderzen, stabilizacja wyrobu pod-
czas przewozu i ograniczenie przesunied, ktére moga pro-
wadzi¢ do uszkodzen. W praktyce oznacza to koniecznosé
doboru rozwigzan dopasowanych nie tylko do wymiaréw
elementu, ale takze do jego geometrii, masy i wrazliwych
stref.

W tego typu zastosowaniach dobrze sprawdza sie polisty-
ren ekspandowany (EPS), ceniony za niska mase, zdolno$¢
ttumienia uderzen oraz dobre wlasciwosci izolacyjne. Od-
powiednio zaprojektowane elementy ochronne z EPS
skutecznie zabezpieczaja stolarke przed uszkodzeniami
mechanicznymi i wptywem zmiennych warunkéw trans-
portu.

Montaz: kluczowa rola strefy podparcia

Drugim krytycznym momentem jest montaz, w szcze-
goblnoéci prawidlowe wykonanie strefy podparcia. Nawet
wysokiej jakoSci okna i drzwi nie spetnia swojej funkcji,
jesli zostang osadzone na materiale o niewystarczajgcej
no$noSci lub zamontowane w spos6b obnizajacy skutecz-
noé¢ izolacji termicznej.

To wtadnie w strefie progowej i podokiennej najczesciej
ujawniaja sie skutki btedéw wykonawczych: odksztatce-
nia, nieszczelnoS$ci oraz mostki termiczne. W efekcie ob-
niza sie trwato$¢ polaczenia, a deklarowane wtasciwosci
catego systemu moga nie zostaé utrzymane w eksploatacji.

Dlatego tez coraz wieksze znaczenie maja dzi§ materiaty
przeznaczone do wykonywania stabilnych podwalin mon-
tazowych. Jednym z nich sa ptyty EPS o podwyzszonej
gestosci, ktore tgcza odpowiednig wytrzymato$é na $ci-
skanie z korzystnymi parametrami cieplnymi, odporno-
$cig na wilgo¢ i stabilno$cia wymiarowa. Ich dodatkowa
zaleta jest mozliwo$¢ precyzyjnego ciecia i frezowania, co
pozwala dopasowac podwaline do konkretnego rozwiaza-
nia montazowego i modelu stolarki.

Rosnqce znaczenie odpowiedzialnosci
materiatowej

Wspdlczesne budownictwo coraz silniej akcentuje nie
tylko efektywno$¢ energetyczna, ale takze racjonalne go-
spodarowanie materialami. Rozwigzania ograniczajace
uszkodzenia i konieczno$é wymiany wyrobéw wpisuja sie
w odpowiedzialne podej$cie materiatowe i Srodowiskowe.
W tym kontek$cie EPS zyskuje dodatkowe znaczenie dzie-
ki mozliwoSci recyklingu i ponownego wykorzystania.

Jakos¢ zaczyna sie od tego,
czego nie widaé

Odbiorca konicowy zwraca uwage przede wszystkim na
wyglad produktu, komfort obstugi i deklarowane parame-
try. Z perspektywy producenta o trwatoSci i funkcjonalno-
$ci wyrobu czesto decyduje to, czego po zakonczeniu prac
nie widaé. Wtasciwa ochrona podczas transportu oraz sta-
bilna baza montazowa nie sa dodatkami, lecz warunkiem
prawidlowego dziatania stolarki. B




WinDoor Quality&Design Award
2026

Wspblczesna stolarka otworowa przestata by¢ wylacznie ele-
mentem funkcjonalnym architektury. Na rynkach globalnych
— od Europy, przez USA, po Bliski Wschdd — oczekiwania in-
westoréw i architektéw jednoznacznie przesunety sie w stro-
ne rozwiazan, taczacych wyrafinowany design, wysoka efek-

tywno$¢ energetyczng oraz integracje
z technologiami smart building. Okna,
drzwi i bramy nie maja dzi§ dominowac
bryly budynku, lecz harmonijnie sie
w nig wpisywac — czesto wrecz ,,znikac”
w minimalistycznej estetyce fasady.

Kluczowe kierunki rozwoju wyzna-
czaja wielkoformatowe przeszklenia,
ultracienkie i ukryte profile, bezpro-
gowe systemy przej$¢ oraz zaawan-
sowane rozwiazania bioklimatyczne.
Réwnolegle rosnie znaczenie materia-
16w niskoemisyjnych i nadajacych sie
do recyklingu, co sprawia, ze design
i zréwnowazony rozwdj staja sie dzi
nierozerwalnym duetem w projektowa-
niu stolarki premium.

Na tym tle polska branza stolarki otwo-
rowej od kilku lat konsekwentnie bu-
duje swoja silng pozycje w Europie,
aw wielu segmentach réwniez na rynku
globalnym. Produkty ,,Made in Poland”
coraz czeSciej trafiaja do najbardziej
wymagajacych realizacji architekto-
nicznych, taczac precyzje inzynieryjna,
estetyke premium oraz innowacyjno$é

technologiczna. Polski design techniczny staje sie rozpoznawal-
nym znakiem jakoSci — szczegdlnie w obszarze PVC, aluminium
i drewna, a takze systeméw fasadowych, bram garazowych,
oston przeciwstonecznych oraz pergoli bioklimatycznych.

JAdamsS mirola 28] OKNOPLAST . PMW/S & vetrex

Quality &Design

w oknach, drzwiach

i bramach - globalne
oczekiwania vs.
odpowiedz polskiej
branzy

Potwierdzeniem tej pozycji jest program WinDoor Quality &
Design Award, organizowany przez Stolarka VIP. Celem ini-
cjatywy jest wyr6znienie producentéw, ktérzy w sposéb kon-
sekwentny taczg innowacyjno$¢ technologiczna, jakos¢ wyko-
nania z najwyzszym poziomem wzornictwa, wyznaczajac nowe
standardy w branzy stolarki otworowe;.
Finat II edycji, ktéry odbyt sie w lutym
2026 roku na Zamku w Gniewie pod-
czas 37 Konwentu Stolarki, podkreslit
prestiz wydarzenia oraz rosnace zna-
czenie segmentu ,Quality & Design”
w Europie Srodkowej.

Polska stolarka to nie tylko najwyzsza
jako$¢ i terminowos$¢ dostaw, ale takze
coraz czeéciej wyznaczanie standardéw
oraz spelnianie oczekiwan najbardziej
wymagajacych klientéw. Nagrodzone
firmy spelniaja te najwyzsze kryteria
i znaczaco podnosza poprzeczke dla
konkurencji.

pramium
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W gronie wyréznionych znalezli sie producenci,
ktérzy realnie ksztaltuja kierunki rozwoju rynku:

MIROLA Sp. z o.0. Zaluzja fasadowa CORNER

OKNOPLAST Sp. z o.0. Okno PVC PILAR

ADAMS A. Pedzich Sp.k. Drzwi zewnetrzne PVC ELEGANT THERMOFIBRA

WISNIOWSKI Sp. z 0.0. S.K.A. Drzwi zewngtrzne NOVA

VETREX Sp. z o.0. Okno PVC VETREX OPTI

PWS ALUSYSTEM Pergola aluminiowa tarasowa PWS KlimBerio

HORMANN Polska Sp. z 0.0. Segmentowa brama fasadowa ALR F42

NAJLEPSI SA WSROD NAS

w— nrowacie, Inspiracje, Inta

NAJLEPSI SA WSROD N/
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NAJLEPSI SA WSROD NAS

Innowacje, Inspi

OIPLOMA

8

Prezentowane realizacje jasno pokazuja, ze przysztosc sto-
larki otworowej opiera si¢ na peinej integracji architektury,
technologii i designu. Polska branza nie tylko odpowiada na

globalne oczekiwania, ale coraz czeSciej aktywnie je ksztal-
tuje, umacniajac swoja pozycje w segmencie premium na
rynku europejskim.




AdamsS A. Pedzich Sp. K.

Nagrodzony produkt: Drzwi zewnetrzne Elegant Thermofibra

Nowosc - Drzwi z Thermofibrg
- wtoknem szklanym zamiast stali

o Doskonata izolacja termiczna
Brak stali eliminuje mostki cieplne.

o Innowacyjna technologia Thermofibra
Witokno szklane zamiast ciezkiej stali.

O Smukty i nowoczesny design
Rama o szerokosci tylko 59 mm.

O Wieksza powierzchnia przeszklen
Wiecej swiatta dzieki waskim profilom.

O Szerokie mozliwosci personalizacji
Bogaty wybor kolorow i struktur.

dowiedz sie wiecej na
adams.com.pl

Drzwi zewnetrzne Elegant Thermofibra

JAdamS

OKNA ADAMS - NATURALNY WYBOR

MIROLA Sp. 7z o.0.

Nagrodzony produkt: Zaluzja narozna CORNER

mirola

balans swiatta i cienia

ZALUZJA NAROZNA
CORNER

Innowacyjna zaluzja narozna Corner MIROLA
dla nowoczesnych rozwigzan tzw. ,glass corner”.

Masz w swoim projekcie spektakularne okna narozne

typu glass corner? To jedno z najpiekniejszych rozwigzan
nowoczesnej architektury, ale... jak je skutecznie ostoni¢,
nie tracac estetyki naroznika?

Mamy na to odpowiedz. Jakosc¢ i design docenione przez
ekspertow! System zaluzji naroznej Corner, ktéry zdobyt
prestizowy tytut WinDoor Quality & Design Award.

Idealny do duzych, otwartych przestrzeni z panoramicznymi
naroznymi przeszkleniami.

Przekonaj sig, jak nowoczesny wyglad systemow
ostonowych faczy sie z ich funkcjonalnoscia i solidnoscia.
Zaluzje fasadowe MIROLA, chronig wnetrze budynku
przed nadmiernym nagrzewaniem sie w czasie letnich
upatéw. Ponadto, dzieki mozliwosci regulacji nachylenia
lamel, uzyskujemy idealna kontrole nad wpadajgcym do
pomieszczen Swiattem, przez co stwarzamy przyjemne
warunki pracy i odpoczynku.

[=]
Poznaj petna oferte produktow! PEF

www.mirola.pl

ROLETY - ZALUZJE - SCREENY - MOSKITIERY - BRAMY - PERGOLE



Segmentowa brama fasadowa ALR F42 - '.‘.: = . -. _ '. NA,LEPS' SA WSROD NAS

— |nnowacje, Inspiracje, Informacje ==

NA]LEPSI sg WSROD NAS

cje, Infermacje

Hormann. Bezpieczenstwo na lata, . .
pewnos¢ kazdego dnia. e |

TOLAR

NAJLEPSI SA WSROD NAS

——  |nnowacje, In ﬁE iracje, Informacje s

® Nowoczesna architektura: brama fasadowa ALR F42 w petni zintegrowana
z elewacja budynku, niemal niewidoczna w bryle obiektu

® Prestiz inwestyciji: mozliwosé indywidualnego wykonczenia bramy
materiatem zastosowanym na elewacji

® Funkcjonalnosé ukryta w designie: niezawodna technologia bramy
segmentowej potaczona z unikatowg estetyka

HORMANN d v B
s porcen s sanfemonos . Bramy « Drzwi « Napedy CEEEEE o7 G % 37 Konwent
: Ey P
me e e Stolarki VIP




OKNOPLAST Sp. 7 o.0. Vertex S.A.

Okno PILAR Nagrodzony proc vertex Opti
Q&D v Q&D v
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vetrex Opli

Zapewnia komfort

OKNO PILAR.

STWORZONE DLA ROWNOWAGI

Okno Opti to nowoczesny system dla oséb poszukujgcych w oknach sprawdzonych i ekonomicznych
rozwiqzan, ktére spetniajg wysokie wymagania szczelnoSci i trwatoSci. Deklaracjg wysokiej
energooszczednosci jest wspétczynnik Uw na poziomie 0,77 W/(mz2K) oraz mozliwoéé zastosowania
pakietu 0,5 W/(m2K) z ramkg Master Therm. W komplecie z potréjnym systemem uszczelek Opti spetnia
POZNAJ wymogi najwyzszej, 4 klasy przepuszczalnosci powietrza.

Potaczenie bezpieczenstwa, 0szczednosci energii i stabilnosci OKNO PILAR

konstrukcji w maksymalnie smuktej ramie to prawdziwy przetom. Vetrex Opti to wybdr, ktéry zapewnia poczucie komfortu, ciszy i bezpieczenstwa, pozwalajgc
PILAR to pierwsze na rynku okno PVC z waskim, ruchomym B w petni cieszy¢ sig spokojem witasnego domu - niezaleznie od warunkéw na zewngtrz. System Opti
stupkiem i klamka centralna wykonane w technologii STV. wpisuje sie w wymagania wspbiczesnego budownictwa i potrzeby klientow. tqczy efektywnos§é

Poczuj doskonatg rownowage pomiedzy designem a funkcjonalnoscia. faneligetycznq ’z.funkqonalnf)smq.l atrakcyjn;:m wyglqdem. Odzngczg sig rowniez trwatosciq
i niezawodnosScig w codzienne] eksploatacji. Idealnie sprawdzi sig zardwno w nowych,

jak i modernizowanych domach oraz mieszkaniach.

www.vetrex.eu




Wisniowski Sp z 0.0. S.K.A.
Nagrodzony produkt: Drzwi zewnetrzne NOVA

PWS ALUSYSTEM

Q&D v

Nagrodzony produkt: Pergola aluminiowa tarasowa PWS KlimBerio
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PRZESTRZEN,
KTORA POKOCHASZ

-

WinDoor Quality&Design Award

Ochrona nawet bez zadaszenia

Drzwi zewnetrzne WISNIOWSKI - zaprojektowane na kazda pogode.

Nowoczesne pergole tworzone z mysla o designie,
trwalosci i codziennym komforcie.

Trwalosc Nowoczesny
na lata design

taczy to, co najlepsze

L]
_‘o'_ Komfort
s kazdego dnia



Reklamacja
potrafi
zniszczyc¢
firme

Dlaczego umowa jest dzis
najwazniejszym zabezpieczeniem
w branzy stolarki?

W branzy stolarki budowlanej reklamacje staty sie co-
dziennosciq. Klienci sq coraz bardziej $wiadomi swoich
praw i coraz czesciej dochodzq zwrotéw pieniedzy, wymia-
ny produktéw czy odszkodowan. Wielu przedsiebiorcow
nadal jednak dziata tak, jakby rynek zatrzymat sie deka-
de temu - bez odpowiednich procedur, aktualnych uméw
i skutecznego zabezpieczenia swoich intereséw.

Dzis jedna Zle poprowadzona reklamacja moze kosztowad
firme dziesiqtki tysiecy ztotych, utrate reputacji, a nawet
wieloletni proces sqdowy. Co istotne, przedsiebiorcy czesto
przegrywajq nie dlatego, ze faktycznie popetnili btad, lecz
dlatego, ze nie sq w stanie tego udowodnid.

Rzymska zasada Dura lex, sed lex — ,twarde prawo, ale
prawo” — wyjgtkowo mocno weryfikuje dzi$ firmy dziatajg-
ce w branzy stolarki. W sporze z klientem nie liczy sie juz to,
»jak byto naprawde”. Znaczenie majg dokumenty, podpisy,
protokoty i zapisy umowne.

Najwiekszy problem polega na tym, ze wielu przedsie-
biorcéw nadal traktuje umowe jako zwyktqg formalnosé.
Tymczasem to wtasnie ona stanowi dzi§ najwazniejsze
zabezpieczenie firmy. To umowa okresla zakres odpowie-
dzialnosci, terminy realizacji, warunki montazu, zasady re-
klamacji oraz obowiqzki obu stron. Jesli dokument jest Zle
przygotowany lub od lat nieaktualizowany, przedsiebiorca
sam naraza sie na powazne ryzyko.

- ,Firmy czesto uswiadamiajqg sobie znaczenie dobrze
skonstruowanej umowy dopiero wtedy, gdy trafiajg do
sqdu albo otrzymujqg powazng reklamacje. W praktyce
regularnie spotykam dokumenty uzywane od wielu lat,
niedostosowane do aktualnych przepiséw i realiéw ryn-
ku. PézZniej okazuje sie, ze przedsiebiorca nie ma czym
sie broni¢” — méwi adwokat Tomasz Waszkiewicz, spe-
cjalizujgcy sie w obstudze branzy stolarki budowlanej.

Coraz czesciej reklamacje nie dotyczg nawet samego pro-
duktu, lecz braku precyzyjnych ustalen. Klient twierdzi, ze
miat by¢ wykonany ,ciepty montaz”, obowigzywat inny
termin realizacji albo zamdwienie obejmowato dodatkowe
elementy, ktére ostatecznie nie znalazty sie w dokumenta-
cji. Handlowiec pamieta rozmowe inaczej, montazysta ina-
czej, a przedsiebiorca zostaje z problemem sam.

W obecnych realiach rynku brak dokumentacji to prosta
droga do kosztownych spordw. Brak podpisanego proto-
kotu odbioru, zdje¢ z montazu czy jasnych warunkéw gwa-
rancji moze sprawic, ze nawet bezzasadna reklamacja sta-
nie sie realnym zagrozeniem finansowym dla firmy.

Wiele przedsiebiorstw posiada wprawdzie wtasne umo-
wy, jednak czesto sq to dokumenty kopiowane od lat, wie-
lokrotnie przerabiane lub niedostosowane do aktualnych
przepiséw konsumenckich. Rynek sie zmienit, przepisy sie
zmienity, klienci sie zmienili — lecz dokumentacja w wielu
firmach pozostata taka sama.

W odpowiedzi na rosngce problemy branzy Stolarka VIP
wspolnie z mec. Tomaszem Waszkiewiczem przygotowata
gotowe wzory uméw oraz dokumentédw reklamacyjnych
dedykowanych branzy stolarki budowlanej. Dokumentacja
zostata opracowana na podstawie rzeczywistych sporéw
i probleméw przedsiebiorcéw dziatajgcych zaréwno w re-
lacjach B2B, jak i B2C. Obecnie wzory sg na biezgco ak-
tualizowane zgodnie ze zmianami prawa i praktykq rynku.

Dzi$ dobra umowa nie jest dodatkiem do sprzedazy. To
narzedzie zabezpieczajgce funkcjonowanie firmy. W cza-
sach rosnqcej liczby reklamacji przedsiebiorca pozbawiony
odpowiedniego zabezpieczenia prawnego staje sie tatwym
celem.

Koniec darmowego
ofertowania.
Branza stolarki sama

Foto: iStock

W branzy okien, drzwi, fasad i ogrodéw zimowych od lat funkcjonuje wyjgtkowo kosztowny

zwyczaj — darmowe kosztorysowanie wszystkiego dla wszystkich. Wystarczy wystac¢ kilka rzutow

z projektu, napisac ,,prosze o wycene” i rusza festiwal darmowej pracy handlowcéw, kosztorysantdw,
technologdéw, a czasem nawet wtascicieli firm. Coraz czesciej caty ten wysitek konczy sie jednak
doktadnie tak samo - ciszg po wystaniu oferty, podczas gdy koszty po stronie salonéw stale rosng.

Nie oszukujmy sie — wiekszos¢ klientéw nie ma dzi$ pojecia,
ile naprawde kosztuje nowoczesna stolarka. Okna i drzwi
do domu o powierzchni okoto 200 m2? potrafig dzis koszto-
wac 70 tys. zt i wiecej, i to bez montazu. Pergole, HS-y, mini
fasady czy ogrody zimowe to juz poziom wydatkéw, ktére-
go wielu inwestorow kompletnie sie nie spodziewa. Mimo to
nadal funkcjonuje przekonanie, ze wycena takiej inwestycji
powinna by¢ szybka, darmowa i najlepiej przygotowana
w kilku wariantach. Dotyczy to zaréwno rynku polskiego,
jak i sprzedazy zagraniczne;j.

Skad ten chaos? Z internetu. Ale rowniez z tego, ze jako
branza sami przestalismy szanowaé wtasny czas i wiedze.
Gotowe projekty doméw za ,tysigc plus VAT”, Allegro, mar-
kety budowlane, internetowe konfiguratory i sqgsiad, ktory
strzy lata temu kupit taniej”, stworzyty iluzje, ze stolarke
mozna wycenia¢ jak telewizor czy pralke. Klient zbiera te
wszystkie przypadkowe informacje i dochodzi do prostego
whniosku: trzeba wysta¢ zapytanie do 20 salonéw i zrobié
konkurs cenowy.

Najgorsze jest jednak to, ze branza sama bierze udziat
w tym wyscigu. Zaczyna sie produkcja ofert: PVC, alu-
minium, drewno, rolety, ukryte zawiasy, szyby P4,
montaz ciepty, zimny, hybrydowy - wszystko dla kaz-
dego, czyli w praktyce dla nikogo. Dziesiqgtki konfi-
guracji, dziesigtki godzin pracy i ogromne koszty po
stronie salondéw. A wszystko bez odpowiedzi na podsta-
wowe pytanie: czy ten klient rzeczywiscie zamierza kupic?

To nie jest sprzedaz. To kosztowny chaos.

W innych branzach dawno zrozumiano, ze wiedza i czas
specjalisty majg swojg wartosé. Salony kuchenne pobiera-
ja optaty za projekt. Studia tazienkowe liczqg za wizualiza-
cje. Nawet Castorama czy Leroy Merlin pobierajqg kaucje za
projekt, ktérg pdzniej odliczajg od zakupu. | nikt nie traktuje
tego jak skandalu. Tylko branza stolarki nadal zachowuije sie
tak, jakby przygotowanie profesjonalnej wyceny byto dzia-
talnosciq charytatywna.

Czas to zmienid. | to zdecydowanie.

Profesjonalna oferta powinna zaczynac sie od profesjonal-
nego wywiadu z klientem: imie, telefon, adres budowy, etap
inwestycji, budzet, oczekiwania. Najwazniejsza jest jednak
odpowiedz na jedno pytanie — czy mamy do czynienia z re-
alnym inwestorem, czy jedynie kolekcjonerem ofert.

Branza musi przesta¢ bac sie selekcji klientéw i zaczqd
szanowa¢ wiasny czas. Dzi$ wielu handlowcéw tonie
w mailach, poprawkach i dziesigtkach darmowych wycen,
podczas gdy prawdziwi klienci oczekujg profesjonalnego
doradztwa i konkretnej oferty zakupowe;j.

Najwyzszy czas przestac¢ rozdawac wiedze i prace za dar-
mo. Klient, ktéry naprawde chce kupié, zrozumie wartosé¢
profesjonalnej ustugi. Reszta i tak wysle jeszcze piec¢ e-maili
»dla poréwnania”.
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Spoteczna odpowiedzialnose
biznesu w praktyce - liderzy
branzy stolarki wyznaczaja
nowe standardy podczas
Gali Stolarka VIP 2026

CSR wchodzi na nowy poziom w branzy stolarki budowlanej. W programie
,,CSR — najlepsze projekty o charakterze spotecznym” nagrodzono inicjatywy,
ktore jednoznacznie pokazujq, ze odpowiedzialnosé¢ spotleczna staje sie realnym
narzedziem wptywu oraz budowania przewagi konkurencyjnej. Finat IV edycji
programu organizowanego przez Stolarka VIP odbyt si¢ w lutym 2026 roku

w wyjqtkowej scenerii zamku w Gniewie. Wydarzenie zgromadzito kluczowych
przedstawicieli sektora, a wysoki poziom zgloszonych projektéow potwierdzit
rosnqgcq dojrzatosé branzy w podejsciu do CSR.

Nowa generacja CSR — od dziatan
wizerunkowych do strategii wptywu

Wyrdznione inicjatywy stanowia przyktad fundamental-
nej zmiany w podejsSciu do spotecznej odpowiedzialnosci
biznesu. Nie sa to dziatania okazjonalne ani klasyczne
projekty sponsoringowe, lecz przemys$lane, wielowymia-
rowe koncepcje prospoteczne, ktére integruja strategie
marki z jej rzeczywistym oddzialywaniem spotecznym.

Ich sita polega na konsekwentnym wykraczaniu poza do-
tychczasowe schematy oraz przenoszeniu CSR na poziom
dziatan systemowych. W wielu przypadkach mamy do
czynienia z projektami o charakterze pionierskim — roz-
wigzaniami, ktére nie tylko wpisuja sie w aktualne trendy,
ale je wyprzedzaja, a wrecz redefiniuja kierunki rozwoju
odpowiedzialno$ci spotecznej w biznesie.

Zatymi inicjatywami stojq przedsiebiorstwa o kluczowym
znaczeniu dla rynku. Firmy DRUTEX oraz WISNIOWSKI
naleza do Scistej elity branzy — od lat wyznaczaja standar-
dy w zakresie technologii, produkcji, sprzedazy krajowej
oraz eksportu stolarki otworowej. Obecnie coraz wyraz-
niej wspéttworza réwniez standardy odpowiedzialno$ci
spotecznej. Ich dziatania maja charakter referencyjny — sa
nie tylko obserwowane, ale takze analizowane i naslado-
wane przez inne podmioty rynku. W tym sensie pelnia
funkcje katalizatora zmian w catym sektorze.

Magia swiqt, ktora buduje relacje

Jednym z wyréznionych projektow jest inicjatywa firmy
DRUTEX - ,,Magiczne Swieta z DRUTEX’em”, ktéra
pokazuje, jak odpowiedzialnosé spoteczna moze przyjmo-
wac forme angazujacego, wielowymiarowego do§wiadcze-
nia spotecznego.

Projekt ten przeksztalca bytowski rynek w przestrzen inte-
gracji, kultury i wspdlnoty. Co roku miasto staje sie arena

wydarzenia, przy-
ciggajacego miesz-
kancéw i turystow,
tworzac unikalna
atmosfere oparta na
emocjach, tradycji
i wspélnym przezy-
waniu.

Rozbudowana infrastruktura atrakcji — od jarmarku,
przez instalacje rozrywkowe, az po program artystyczny
— tworzy spdjna koncepcje wydarzenia, w ktdrej kazdy ele-
ment ma znaczenie. Szczeg6lna role odgrywaja dziatania
skierowane do rodzin i dzieci, budujace trwate skojarzenia
i wzmacniajace relacje spoteczne.

Efektem jest nie tylko wydarzenie sezonowe, ale réwniez
trwaty element tozsamosci lokalnej oraz przyktad tego, jak
marka moze budowac dtugofalowy kapitat relacyjny. B

DRUTEX

OKNA DRZWI ROLETY BRAMY

Technologia i kreatywnos¢ w stuzbie
przyszlosci

Réwnie istotny, cho¢ oparty na zupeinie innym modelu,
jest projekt ,FabLab powered by WISNIOWSKI”,
realizowany przez firme WISNIOWSKI.

To inicjatywa, kt6-
ra redefiniuje role
przedsiebiorstwa
jako uczestnika pro-
cesu edukacyjnego
i technologicznego.
FabLab w Wielogto-
wach (woj. matopol-
skie) to przestrzen,
w ktorej przemyst spotyka sie z edukacja, a technologia
staje sie narzedziem rozwoju kompetencji przysztosci.

Wyjatkowo$¢é projektu wynika z jego silnego zakorze-
nienia w §rodowisku produkcyjnym — w bezpos$rednim
otoczeniu zaktadéw przemystowych. Powstaje w ten spo-
sob rzadko spotykany model synergii biznesu i edukacji,
w ktérym wiedza teoretyczna natychmiast znajduje od-
zwierciedlenie w praktycznym dziataniu.

Dostep do nowoczesnych narzedzi — takich jak druk 3D,
systemy prototypowania czy zaawansowane urzadzenia
obrobcze — umozliwia uczestnikom nie tylko rozwdj kom-
petencji technicznych, lecz takze wzmacnia kreatywnos¢,
mys$lenie projektowe oraz zdolno$¢ pracy zespotowe;j.

To przyktad CSR o charakterze strategicznym — stanowi
Swiadoma inwestycje w kapital ludzki, ktéry w perspekty-
wie dtugoterminowej przeklada sie na wzrost innowacyj-
nosci calego sektora gospodarki. H

WISNIOWSKI

BRAMY | OKNA | DRZWI | OGRODZENIA

CSR jako realna przewaga
konkurencyjna

Podczas gali na zamku w Gniewie Grzegorz Cendrowski,
prezes Stolarka VIP, podkre§lit:

,»To projekty, ktére redefiniuja CSR. Sa innowacyjne, ska-
lowalne i przede wszystkim maja realny wptyw na nasza
branze oraz jej otoczenie”.

Whnioski ptyngce z tegorocznej edycji sa jednoznaczne:
odpowiedzialno$¢ spoteczna przestaje by¢ dodatkiem do
dziatalno$ci biznesowej. Coraz wyrazniej staje sie jednym
z kluczowych czynnikéw budowania przewagi konkuren-
cyjnej oraz istotnym wyznacznikiem kierunkéw rozwoju
catej branzy. ®
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GOTOWE WZORY UMOW

DLA BRANZY STOLARKI BUDOWLANE)J

KDS ;.-

SPRZEDAW!

B2B

KATALOG
uMoOw
NIEMIECKICH

B2C

KATALOG
uMoOw
NIEMIECKICH

KATALOG DOBREGO SPRZEDAWCY - jest to gotowy wzdér umowy sprzedazy
okien, drzwi, bram, oston, pergoli do klienta indywidualnego w Polsce. Polecamy go
w szczegdlnosci producentom i punktom sprzedazy. Oprécz gotowego wzoru znaj-
dg Panstwo réwniez wiele interpretacji prawnych dotyczqgcych rekojmi, gwaran-
cji, kwestii podatkowych etc. Dokumenty sqg edytowalne, gotowe do zastosowania
w Panistwa przedsiebiorstwach. KDS jest typowym dokumentem prawnym B2C.

UMOWA PODWYKONAWCZA MONTAZU - jest to gotowy wzdér umowy, ktéry stu-
zy regulowaniu stosunkéw pomiedzy sprzedawcq a zewnetrzng grupg montazowq
w zakresie wykonania konkretnego montazu stolarki budowlanej. Tego typu umo-
wa zabezpiecza nasze prawa w przypadku sporu w sqgdzie. Co do tego, ze zawsze
warto spisa¢ umowe, nie trzeba chyba nikogo przekonywad. Bez tego trudno be-
dzie udowodnié, za co odpowiada ekipa montazowa. Dokumenty sg edytowalne,
gotowe do zastosowania w Panstwa przedsiebiorstwach. Dokument jest przezna-
czony dla branzy, czyli B2B.

KATALOG DOBREGO BIZNESU - jest to gotowy wzér umowy sprzedazy okien,
drzwi, bram, oston, pergoli przedsiebiorcy, czyli np. salon samochodowy, zaktad fry-
zjerski, spétdzielnia, developer etc. Dodatkowo w katalogu znajdg Panstwo wiele
interpretacji prawnych. dotyczqcych wykluczenia rekojmi i ograniczenia gwarangji,
a takze przyktad z oméwieniem niekorzystnych zapiséw w umowie deweloperskie;.
Dokumenty sg edytowalne, gotowe to zastosowania w Panstwa przedsiebior-
stwach. Ten dokument jest przydatny dla catej branzy B2B.

KATALOG UMOWY HANDLOWE] B2B - sq to gotowe wzory uméw zawieranych
pomiedzy przedsiebiorstwami np. na linii Producent — Salon Stolarki. Ten zbiér do-
kumentow, konkretny i szczegétowy, moze by¢ pomocny w przypadku weryfikacji
juz istniejgcych umdw i checi negocjacji nowych zasad. Warto wiedzie¢, co mozemy
negocjowac i jakie mamy prawa. Co z op6znieniami i karami za zwtoke w dostawie
stolarki przez producenta. Kiedy mozemy wykluczy¢ rekojmie oraz co z reklamacja-
mi. Dokumenty sg edytowalne, gotowe do zastosowania w Panstwa przedsiebior-
stwach.

KATALOG UMOW NIEMIECKICH B2B - sq to dwa rodzaje gotowych wzoréw uméw
na sprzedaz okien, drzwi, bram, oston na rynek niemiecki do przedsiebiorcy pro-
wadzqgcego dziatalnos¢ na terenie Niemiec. Pierwszq z nich jest sprzedaz stolarki
z montazem, a drugg — umowa sprzedazy stolarki bez montazu. Wzory uméw sq
dostepne w jezyku niemieckim oraz w jezyku polskim (umowy dwujezyczne), za-
wierajg komentarze i opinie prawne przygotowane przez renomowang niemiecko-
-polskq kancelarie prawnqg. Dokumenty sg edytowalne, gotowe do zastosowania
w Panistwa przedsiebiorstwach.

KATALOG UMOW NIEMIECKICH B2C - sq to dwa rodzaje gotowych wzoréw uméw
na sprzedaz okien, drzwi, bram, oston na rynek niemiecki dla klienta mieszkajgce-
go na terenie Niemiec. Pierwszq z nich jest sprzedaz stolarki z montazem, a dru-
gg — umowad sprzedazy stolarki bez montazu. Wzory uméw sprzedazy stolarki sg
dostepne w jezyku niemieckim oraz w jezyku polskim (umowy dwujezyczne), za-
wierajg komentarze, opinie prawne przygotowane przez renomowang niemiecko-
-polska kancelarie prawng. Dokumenty sq edytowalne, gotowe do zastosowania
w Panstwa przedsiebiorstwach.

KU F KATALOG
umMow

B2B & B2C  prancuskicH

KUS S
uUMOWwW

B2B & B2C  sgrwisowycH

KUP KATALOG
uMow

B2B PROWIZYINYCH

OTP ..

PRZEDSIEBIORSTWA

udnia:

PORADNIK
DLA BRANZY
STOLARKI

OTWOROWEJ

Vademecum
eksportera

KATALOG UMOW FRANCUSKICH B2C i B2B - sq to cztery gotowe wzory uméw na
sprzedaz okien, drzwi, bram, oston z montazem lub bez montazu do ostatecznego
klienta lub przedsiebiorcy zamieszkatego we Francji, Belgii czy Szwajcarii. Wzory
umow sprzedazy stolarki sq dostepne w jezyku francuskim oraz w jezyku polskim
(umowy dwujezyczne), zawierajg komentarze i opinie prawne przygotowane przez
renomowanqg kancelarie prawngq, specjalizujgcq sie w prawie francuskim. Doku-
menty sg edytowalne, gotowe do zastosowania w Panstwa przedsiebiorstwach.

KATALOG UMOW SERWISOWYCH - sq to trzy gotowe wzory uméw dla wszyst-
kich podmiotdw, ktdre zajmujq sie serwisem okien, drzwi, bram, oston lub chcq po-
szerzy¢ swojq oferte o takg ustuge. Jezeli chcesz podpisa¢ umowe serwisowq ze
swoim klientem (osobg prywatng), z firma np. deweloperem, hotelem, spétdzielnig
albo z producentem na serwis jego okien, drzwi, bram, oston, ten katalog jest dla
Ciebie. Dokumenty sq edytowalne, gotowe do zastosowania w Panstwa przedsie-
biorstwach.

KATALOG UMOW PROWIZYJNYCH - kto powinien zainteresowa¢ sie tego rodzaju
umowaq? Jesli wspotpracujecie Panstwo z architektem, firmag budowlang, inspekto-
rem budowlanym etc., warto podpisa¢ umowe, ktéra bedzie regulowata kwestie
zwigzane z wysokoscig prowizji, rozliczenia, ptatnosci czy kwestie przekazania
informacji o kliencie. Wiemy, ze konsumenci chetniej kupujq towary czy ustugi re-
komendowane przez osoby godne zaufania. Dlatego warto podpisa¢ umowe za
poleceniem klientéw. Umowa jest w formie edytowalnej, gotowa do zastosowania
w Panstwa przedsiebiorstwach.

OCHRONA TAJEMNICY PRZEDSIEBIORSTWA - warto pamietad, ze podstawo-
wym narzedziem ochrony know-how oraz tajemnicy handlowej sqg odpowiednie
klauzule i umowy o zachowaniu poufnosci oraz umowy o zakazie konkurenciji.
W przygotowanym kompendium znajdq Panstwo przyktadowe wzory uméw, ktére
mogq byc¢ wykorzystywane jako niezalezna umowa lub tez jako zatqgcznik do umo-
wy juz zawartej. Zawarcie stosownych uméw z pracownikami lub kontrahentami
ma na celu zabezpieczenie wrazliwych informacji na temat przedsiebiorstwa np.
dane obrazujgce wielkos¢ produkgji, sprzedazy, kontrahentéw, rynkéw etc. Chron
swoje przedsiebiorstwo.

PORADNIK RODO - jest to prawny poradnik, ktéry zawiera 40 stron waznych
i konkretnych zalecen, wzordw i stanowi zestawienie najwazniejszych informacji
dot. przepiséw o ochronie danych osobowych na terenie krajéw UE (tzw. RODO).
Poradnik RODO skierowany jest do mikro, matych i srednich przedsiebiorcéw pro-
wadzqgcych dziatalno$¢ gospodarczg w zakresie produkgji, sprzedazy i montazu
stolarki okiennej, drzwiowej oraz bram i rolet. W Poradniku znajdg Panstwo kom-
pleksowy pakiet wzoréw dokumentéw, ktére pozwolg samodzielnie przystosowac
swojq dziatalnosé do wymogéw RODO.

VADEMECUM EKSPORTERA - to poradnik prawny dedykowany polskim firmom
sprzedajgcym okna, drzwi, bramy, rolety za granicg, a takze zawierajgcych umo-
wy z zagranicznymi kontrahentami. Vademecum Eksportera zawiera az 44 strony
porad i sugestii. Zostat opracowany przez miedzynarodowq kancelarie prawng.
Przygotowane kompendium dotyczy w duzej mierze rynku niemieckiego, jest opar-
te o wiedze praktyczng i znajomosé réznych rynkéw zagranicznych.

MINI PORADNIK KOSZTORYSANTA - dokument ten zostat przygotowany przez
Stolarka VIP we wspétpracy z praktykami z naszej branzy i ekspertami od obstugi
klienta. Poradnik pomoze Twoim pracownikom sprzedawa¢ efektywniej, skutecz-
niej i drozej. Wracajgc do tego poradnika i czytajqc te zalecenia, pytania, za kaz-
dym razem bedziesz zapewne przytakiwac gtowq, ze faktycznie znajduje sie tutaj
wiele konkretnych i praktycznych rozwigzan, ktére mogq zostac od razu zastoso-
wane przez Ciebie i Twoich pracownikéw w kontaktach z klientem.

Znajdz potrzebna Ci umowe i zamow gotowe wzory umow z objasnieniem: Ir
marketing@stolarkavip.pl, tel. 531-561-202  srocana
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6000m? powierzchni...”

dyrektor Dziatu Parapetow w firmie Medos,
wiodacego producenta z branzy stolarki otworowej

" PROFILE PCV
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PARAPETY

4

logitower.eu W info@islpl § UL SKRAINA 3B,31-331 KRAKOW & +48122928100 isl.pl

Automatyzacja skladowania materiatow
dtugich w produkciji stolarki otworowej —
wdrozenie systemu LogiComb

dla firmy Medos w Chetmnie

Zarzadzanie materialami dlugimi, takimi jak prety, rury czy profile aluminiowe

i PVC, jest wyzwaniem ze wzgledu na ich gabaryty, mase i wysoka rotacje.
Wdrozenie systemu LogiComb usprawnia te procesy, zapewniajac szybki dostep do
materialéw, eliminacje rozproszonego sktadowania i lepsza organizacje pracy.

LogiComb jako gtéwny
element intralogistyki

LogiComb to automatyczny magazyn typu ,honeycomb”
(na wzér ,,plastra miodu”), ktéry odpowiada nie tylko za
sktadowanie, ale takze za transport wewnetrzny, kompleta-
cje, wstepna obrdbke oraz bezpos$rednie zasilanie produkcji.

Rozwiazanie jest cze$cia rodziny systemdéw LogiTower,
produkowanych w Polsce, ktére koncentruja sie na auto-
matyzacji sktadowania materiatéw wielkogabarytowych.
To odejscie od klasycznego magazynu na rzecz zintegrowa-
nego bufora produkcyjnego, ktéry reaguje na biezace zapo-
trzebowanie linii technologicznych.

Automatyczne okno zatadowcze LogiComb

Skala wdrozenia i efekty

W firmie Medos - jednym z wiodacych polskich producen-
tow akcesoriéw do stolarki otworowej, obstugujacym rynki
krajowe i europejskie - wdrozono system o imponujacych
parametrach: 12 m wysokosci i 75 m dlugosci, oferuja-
cy blisko 1500 lokalizacji skladowania.

»,ZredukowaliSmy powierzchnie magazynu parapetéw
oraz materialéw dtugich i tym sposobem zaoszczedzili§my
6000 m? miejsca.” - podkresla Pawel Ktos, dyrektor Dzia-
tu Parapetéw w firmie Medos.

Oznacza to 85% oszczednosci powierzchni, a dodatko-
wo skrdcenie drég transportowych i eliminacje operacji po-
Srednich. Wdrozenie znaczaco przyspieszyto kompletacje
i wydawanie materialéw, poprawilo ergonomie pracy oraz
ograniczylo ryzyko uszkodzen, co bezposrednio przektada

sie na wyzsza jako$¢ i nizsze koszty produkcji oraz wzrost
przewagi konkurencyjne;j.

Konstrukcja i mozliwosci systemu

Kasety pozwalaja na sktadowanie zaréwno dtugich profili,
jak i krotszych koncowek serii. Catkowita tadowno$é
systemu siega blisko 3 000 000 kg. Dodatkowo system
odzyskuje energie podczas pracy, zwiekszajac efektywno$¢
energetyczna.

Systemy uzupetniajgce

Uzupelnieniem LogiComb s3a systemy Rotomat oraz
Lean-Lift, przeznaczone do mniejszych komponentéw i ak-
cesoriow okiennych, takich jak m.in. zaslepki i taczniki do
parapetow.

Rotomat (pionowa karuzela) zapewnia szybki dostep do
komponentéw o wysokiej rotacji. Z kolei system Lean-Lift,
dla towaréw $rednio ciezkich, dziatajac na wzér windy, dy-
namicznie i automatycznie zageszcza i dopasowuje

3 x pionowy system magazynowania Lean-Lift

rozmieszczenie pétek do wysokosci towaréw, co znacznie
oszczedza powierzchnie, bez strat na puste przestrzenie.
Przy predko$ci podajnika (windy) do 2,3m/s jest idealnym
rozwigzaniem do szybkiej kompletacji matych i §rednich
towaréw.

Wdrozenie systeméw LogiComb na dtuzyce oraz
Lean-Lift i Rotomat na akcesoria pozwolilo osiagnaé
ogromne korzysci. Rozwigzania te usprawniaja intralogi-
styke firmy Medos w Chelmnie, pomagajac obnizy¢ koszty
i zwiekszy¢ przewage konkurencyjna. M
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Wspbiczesna architektura coraz rzadziej opiera sie na
kompromisach. Dzi$ liczy sie konsekwencja w designie,
precyzja technologiczna oraz odwaga w sieganiu po nie-
standardowe rozwigzania. Stolarka otworowa przestata
petnié role tta dla projektu — stata sie jego integralnym
elementem, ktéry ksztaltuje estetyke, funkcjonalno$é
i charakter catego budynku.

W realizacjach prezentowanych w tym zestawieniu widaé
wyrazna zmiane podejScia do projektowania: od stan-
dardowych rozwiazan do indywidualnie dopracowanych
systeméw, w ktérych kazdy detal ma znaczenie. To efekt
$cistej wspolpracy architektéw, inwestoréw, producentow,
salonéw sprzedazy oraz firm montazowych, gdzie finalny
rezultat stanowi sume wiedzy, do§wiadczenia i precyzji
wykonania.

Nagrody przyznawane przez Stolarka VIP w ramach pro-
gramu ,,Projekt Roku 2026” potwierdzaja, ze stolarka jest
dzi$ narzedziem architektury najwyzszej klasy — ksztat-
tujacym nie tylko funkcje, ale réwniez emocje projektu.
O poziomie realizacji decyduja odwaga projektowa oraz
bezkompromisowa jako§¢ wykonania.

Uroczysta gala podczas 37. Konwentu na Zamku w Gnie-
wie nadata wydarzeniu wyjatkowo prestizowy charakter.
W historycznych wnetrzach wyrézniono realizacje i firmy,
ktére nie tylko podniosty poprzeczke w branzy, lecz takze
realnie wyznaczyly nowe standardy nowoczesnej archi-
tektury i stolarki otworowe;j.

BEMARES Nowoczesne Okna i Drzwi
zrealizowalo projekt ,Mazuria House” autorstwa
pracowni MEEKO Architekci, obejmujacy
kompleksowe doradztwo, sprzedaz oraz montaz
stolarki budowlanej.

|BEMARES

Projekt harmonijnie
tgczy istniejaca czesé
murowana z nowa
bryla w technologii
drewnianej  HBE,
tworzac spéjna ar-
chitektonicznie i konstrukcyjnie cato$¢. Realizacja prowa-
dzona wylacznie w oparciu o dokumentacje wykonawcza
wymagata najwyzszej precyzji wymiarowe]j oraz Scistej

Architektura, ktor:
wychodzi poza schemat
- okna i drzwi jako
kluczowy element

wspotpracy architekta, kierownika budowy i wykonawcy
konstrukcji drewnianej. Na szczegélne uznanie zastuguje
montaz wielkoformatowych §wietlikow dachowych w sys-
temie fasadowym na dachu o nachyleniu 45°, w tym impo-
nujacej konstrukeji o wymiarach 275 x 335 cm w systemie
ALUPROF MB-MT50N.

Projekt wyr6znia sie kompleksowo$cia i konsekwencja
zastosowanych rozwiazan — od stolarki MULTIKO w sys-
temach CORTIZO, przez ostony SELT by Aluprof z au-
tomatyka ELERO, az po indywidualnie projektowane
drzwi drewniane CAL. Calo$¢ uzupeiniaja dopracowane
detale montazowe, takie jak elementy z Purenitu firmy
WINDOORMATIC oraz system montazu illbruck, ktére
zapewnily najwyzsza jako$¢, trwaltoé¢ i estetyke realizacji.

MAJSTEREK odpowiadal za realizacje projektu
sali gimnastycznej w Zywcu autorstwa pracowni
architektonicznej M.P. Studio, obejmujacego
kompleksowe doradztwo, sprzedaz oraz montaz
stolarki budowlanej.
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Projekt zaktadat roz-
budowe istniejace-
go budynku szkoty
o0 nowa sale sporto-
wa oraz tacznika nad
przejSciem,  taczac
nowoczesng estety-
ke z funkcjonalnoscia i bezpieczeristwem. Zastosowano
konstrukcje aluminiowe przeciwpozarowe, catoszklane
fasady wzmacniane stala, okna wpinane w fasade z elek-
trycznym otwieraniem oraz drzwi antypaniczne. Wszyst-
kie potaczenia dopasowano do istniejacej elewacji.

Realizacja wymagata wykonania precyzyjnych wzmoc-
nient spawanych w konstrukcji drewnianego dachu, skom-
plikowanych prac montazowych prowadzonych w warun-
kach jesienno-zimowych oraz innowacyjnych rozwigzan
technologicznych, co pozwolito uzyskac najwyzsza jakos¢,
trwatos$¢ i spéjny efekt wizualny. Stolarka aluminiowa zo-
stala wyprodukowana przez firme AluKB, a kompleksowe
podejscie do montazu oraz detali konstrukcyjnych zapew-
nito wysoka jako$¢, trwatosé i spojny efekt wizualny cate-
go obiektu.

STOBERG zrealizowal projekt willi

w stylu Bauhaus wedlug koncepcji biura
architektonicznego SHLTR Architekci
obejmujacego kompleksowe doradztwo, sprzedaz
oraz montaz stolarki budowlanej.

STOBERG

OKNA | DRZWI

Projekt wyrdz-
nia sie nowo-
czesnym i opty-
wowym charakterem bryly budynku, podkreslonym
zastosowaniem waskich okien potaczonych w tuku w dol-
nej czeSci budynku. Rozwigzanie to wprowadza do wnetrz
duzo naturalnego Swiatta, tworzac przestrzenie jasne
i przyjazne dla mieszkaricow.

Montaz okien drewnianych Sokétka Okna i Drzwi w pro-
filu Elite 92 mm, wykonanych z sosnowego drewna w ele-
ganckim, ponadczasowym bialym kolorze, wymagal za-
stosowania specjalnych tacznikéw produkowanych na
indywidualne zamoéwienie. Precyzyjne wykonanie oraz
solidno$¢é materiatu zapewnity nie tylko doskonate para-
metry izolacyjne i funkcjonalne, ale réwniez wyjatkowa
estetyke calosci, czynigc projekt spéjnym, eleganckim
i nowatorskim.

BEVARD odpowiadat za realizacje prOJektu
domu jednorodzinnego ,,Dom Swiatla” w Lipsku
(Niemcy), obejmujacego kompleksowe doradztwo,
sprzedaz oraz montaz stolarki budowlanej.

i
BEVARD

wiecej niz pasja

Projekt zachwy-
ca spektakular-
nym zastosowa-
niem konstrukcji
aluminiowych
w domu potozo-
nym na malow-
niczych wzgdrzach w Lipsku. Zamontowano okna alumi-
niowe, drzwi z nas§wietlami oraz dwa systemy przesuwne
HST potaczone naroznie o tacznej dtugosci 15,5 metra —
jeden z najwiekszych systeméw HST wykonanych w Pol-
sce, a prawdopodobnie takze w Europie. Podzial systemu
obejmowat pie¢ czesci, z czego trzy sa ruchome i w petni
funkcjonalne. Cato$¢ uzupetniono trzema imponujacymi
naroznymi przeszkleniami typu Glass Corner.

Montaz stolarki wyprodukowanej przez Eko-Okna prze-
prowadzono w warstwie ocieplenia przy uzyciu systemu
Winframer firmy ISO-Chemie, z dodatkowymi membra-
nami uszczelniajgcymi po obwodzie, co zapewnilo mak-
symalng szczelno$¢, trwalo$¢ i estetyczna sp6jnosé reali-
zacji.

CK STOLARKA odpowiadata za realizacje
projektu ,Villa Ortowska Skarpa” autorstwa
pracowni Kwadrat z Gdanska, obejmujacego
kompleksowe doradztwo, sprzedaz oraz montaz
stolarki budowlanej.

T4 cx sToLARKA

odpowiadata za reali-
zacje projektu ,Villa
Orlowska  Skarpa”
autorstwa pracowni
Kwadrat z Gdanska,
obejmujacego  kom-
pleksowe doradztwo,
sprzedaz oraz montaz
stolarki budowlanej.

Willa jednorodzinna o powierzchni okoto 700 m? zosta-
ta zaprojektowana jako nowoczesna, kaskadowa bryla,
harmonijnie wpisana w le§na skarpe Ortowa. Okoto 300
m? wielkoformatowych przeszklen ze szkta selektywnego
otwiera wnetrza na krajobraz lasu, zapewniajac komfort
energetyczny oraz kontrole nastonecznienia.

Stolarka aluminiowa, fasady, S$wietlik dachowy oraz
9 systeméw przesuwnych HST zostaly wykonane przez
CK Stolarka w oparciu o systemy Aluprof. W potaczeniu
z montazem w systemie illbruck i3 oraz podwalinami
z Purenitu firmy WINDOORMATIC zapewnia to wysoka
szczelno$é, trwatosé i spéjna estetyke calego obiektu. Ze
wzgledu na lokalizacje i gabaryty przeszklen,, montaz wy-
magat uzycia specjalistycznego zurawia.

o Program ,,Projekt Roku” po-
— \-F kazuje, jak kluczowa w nowo-
czesnym budownictwie jest
synergia architektury, tech-
nologii i precyzyjnego wyko-
nawstwa. Kazdy z laureatéw
— udowadnia, ze stolarka bu-
2026 |i§ dowlana to nie tylko element
OJEK techniczny, ale fundamen-
talny komponent estetyki,
funkcjonalno$ci i trwato$ci

_—__ m“" “mm wspblczesnych obiektéw.
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,Dzisiejsza stolarka otwo-
rowa nie jest juz dodatkiem
do architektury — jest jej
jezykiem. To ona budu-
je rytm fasady, definiuje
Swiatto we wnetrzu i domyka idee projektu w najdrob-
niejszym detalu. ‘Projekt Roku’ pokazuje realizacje,
w ktorych design, technologia i wykonawstwo tworzq
spajng catosé bez kompromiséw. To wtasnie takie pro-
jekty wyznaczajq standardy nowoczesnej architek-
tury i pokazujq, w jakim kierunku zmierza branza”
—podkresla Grzegorz Cendrowski, prezes Stolarka VIP.
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026 Liderzy zmian
w branzy stolarki
otworowej

Kim sg zdobywcy wyrdznien Salon Roku 2026? Statuetki i dyplomy
trafily do najbardziej innowacyjnych firm oraz ich wlascicieli,
ktérzy w nieszablonowy i nowoczesny sposéb podchodza do biznesu,
wyznaczajac nowe trendy w sprzedazy stolarki otworowej.

Podczas Gali VIP na Zamku w Gniewie, ktéra odbyta sie¢ w ramach 37. Konwentu Stolarki w Zamku Gniew, poznaliSmy

laureat6w VI edycji programu ,,Salon Roku”, organizowanego przez Stolarka VIP. Sposéréd przedsiebiorcéw dziatajacych
pod szyldem Rekomendowanych Salonéw Okien i Drzwi Kapituta wyrdznita w tym roku sze$¢ salonéw z réznych czesci
Polski. Wyr6znione salony charakteryzuja sie innowacyjnym podejéciem do biznesu, szeroka i kompleksowa oferta pro-
duktowa, profesjonalnym personelem oraz wysokim standardem $wiadczonych ustug.

Laureaci, ktorzy redefiniuja rynek

Firma Adres Wojewbdztwo
Grupa CEZAB ul. Wroctawska 69, 63-400 Ostréw Wielkopolski Wielkopolskie
Majesterk ul. Wesola 80, 34-300 Zywiec Slaskie
AWILUX ul. Budowlanych 9, 64-100 Leszno Wielkopolskie
SAMPRE ul. Fordoniska 135, 85-739 Bydgoszcz Kujawsko-pomorskie
SOKOLKA Okna i Drzwi ul. Warszawska 163, 05-520 Konstancin-Jeziorna Mazowieckie
STOLLAR Smart Home ul. Wojska Polskiego 62, 16-400 Suwatki

!. Rozwoj oparty na technologii
i kompleksowoSci

i

Grupa CEZAB od ponad dwoch dekad buduje swoja pozy-
cje w segmencie nowoczesnej stolarki i automatyki budyn-
kowej. Firma konsekwentnie rozwija model kompleksowej
obstugi inwestycji, taczac dostawy, montaz oraz serwis sys-
temow takich jak okna, drzwi, bramy, rolety czy pergole.

Jej historia to ewolucja od rozwiazan z zakresu zabezpie-
czeni mechanicznych i elektronicznych do zaawansowanych
systeméw automatyki i stolarki premium. Obecnie CEZAB
rozwija sie w kierunku jeszcze wigkszej integracji technolo-
gii oraz rozbudowy zaplecza ekspozycyjnego i doradczego,
umacniajgc swoja pozycje jako marka regionalna o silnym
zapleczu technicznym.

. Inzynierska precyzja
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“ vy dmmiarbudenricws | WEASIA MAarka
aluminium

Majsterek z Zywca to przyklad firmy, ktéra zbudowata
swoja tozsamo$¢ na konsekwentnym przej$ciu od wyko-
nawstwa do produkcji. Poczatkowo koncentrowata sie na
montazu stolarki otworowej, dzi$ funkcjonuje jako wyspe-
cjalizowany producent systeméw aluminiowych.

Kluczowym momentem w rozwoju firmy bylo stworzenie
marki AluKB, ktéra otworzyta jej droge do realizacji za-
awansowanych i niestandardowych projektéw architek-
tonicznych. Obecnie Majsterek dziala jako firma inzynie-
ryjno-realizacyjna, taczaca projektowanie, produkcje oraz
montaz w jednym, sp6jnym procesie.

Takie podejécie zapewnia nie tylko wigksza elastycznosé,
ale przede wszystkim peina kontrole nad jako$cia i precy-
zja realizacji.

aw“u)( Showroom jako
sazineure auanty pryestrzen dialogu

i projektowania

AWILUX 7z Leszna rozwija model wspélpracy oparty na
partnerstwie z architektami i inwestorami w kraju i za gra-
nica. W centrum tej filozofii znajduje sie showroom przy fa-
bryce — przestrzen, ktéra od poczatku nie byta projektowa-
na jako klasyczna ekspozycja, lecz jako miejsce wspélnego
tworzenia rozwigzan.

To tutaj rozmowa o detalu technicznym, funkcji i estetyce
zastepuje standardowa prezentacje produktu. Proces pro-
jektowy rozpoczyna sie nie od wyboru katalogu, lecz od
dialogu z klientem.

W efekcie AWILUX staje sie nie tylko producentem, ale
réwniez partnerem w procesie projektowym, rozwijajac po-
dejécie oparte na jakoSci, bezpieczenstwie i energooszczed-
noéci, z uwzglednieniem realnych potrzeb uzytkownikéw
— od komfortu codziennego po wymagania dostepnosci.

gsamer

Precyzja, doSwiadczenie

on deichi doceindecenn 1 SKala premium

SAMPRE z Bydgoszczy od lat konsekwentnie umacnia
swoja pozycje w segmencie stolarki premium. Salon, pro-
wadzony przez Sebastiana Gburczyka, opiera swoja dziatal-
no$¢ na indywidualnym podejsciu do inwestycji i wysokiej
kulturze doradztwa.

Kazdy projekt traktowany jest jako osobny proces — od ana-
lizy potrzeb, przez dobér rozwiazan, az po realizacje i nad-
z6r. Wspdtpraca z renomowanymi producentami stolarki
pozwala laczy¢ estetyke, technologie i trwatos¢ w spéjne
systemy dopasowane do konkretnych inwestycji.

Dorobek firmy obejmuje kilka tysiecy realizacji oraz szero-
ka baze klientéw, co przektada sie na powtarzalno$¢ stan-
dardéw i stabilno$¢ jakosci.

° Tradycja, ktora

SOKOI:KA definiuje jakoS$é

LOKNA | DRZWI

Sokétka Okna i Drzwi to marka z ponad 50-letnim do-
Swiadczeniem, ktéra nalezy do grona najbardziej rozpozna-
walnych producentéw stolarki drewnianej w Polsce. Firma
taczy rzemie$lnicze podejScie z nowoczesnymi technolo-
giami produkcji, oferujac rozwigzania oparte na wysokiej
jako$ci surowcu — od sosny i modrzewia po meranti i dab.

Kluczowa warto$cia marki pozostaje indywidualizacja —
kazdy projekt traktowany jest jako realizacja ,,szyta na mia-
re”, dopasowana do charakteru architektury i oczekiwan
inwestora.

Salon fabryczny w Konstancinie-Jeziornie peini funkcje
miejsca spotkania z produktem, ale przede wszystkim z do-
radztwem opartym na wieloletnim do§wiadczeniu.

stollar

WINDOWS and DOORS

Architektura przysztosci
w praktyce

Stollar Smart Home w Suwatkach to najwigkszy w Pol-
sce showroom inteligentnych systeméw stolarki otworowej,
w ktérym technologia staje sie realnym do$wiadczeniem
uzytkownika.

Na ponad 300 m? prezentowane s3 rozwigzania integruja-
ce okna, drzwi, rolety i bramy w jeden system zarzadzania
budynkiem. Kluczowym elementem oferty jest mozliwo$¢é
sterowania domem z poziomu urzadzern mobilnych oraz
pelna automatyzacja proceséw zwigzanych z komfortem
i bezpieczenistwem.

Showroom pelni réwniez funkcje edukacyjng — pozwa-
la nie tylko zobaczy¢ technologie, ale przede wszystkim
zrozumie¢ ich dzialanie w codziennym uzytkowaniu. To
przestrzen, w ktorej idea smart home przestaje by¢ hastem,
a staje sie realnym do$§wiadczeniem.

@ EPSI SA WSROD N,
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,2Wyrdznienia te sq uhonorowaniem firm i osob, ktore po-
przez realizacje ciekawych i czesto odwaznych dziatan
osiqgajq istotnqg dynamike wzrostu, a takze dzieki nowa-
torskim koncepcjom i skutecznej pracy umacniajq swaoje
biznesy. O przyznanych nagrodach decyduje kilkunasto-
osobowa Kapituta. Zwyciezcy sq wybierani sposréd salo-
now nalezqcych do prestizowej grupy Rekomendowanych
Salonéw Okien i Drzwi w Polsce. Te coroczne nagrody
dajg nam mozliwo$é poznania dealeréow, ktérzy sq in-
spiracjq dla branzy. Ten rok nie jest wyjgtkiem” — méwi
Grzegorz Cendrowski, prezes Stolarka VIP. B



Emblematy

z Twoim logo

Emblematy chromowane sg wizualnym
potwierdzeniem wysokiej jakosSci, wartosci
produktéw i synonimem petnej
odpowiedzialnosci marki za produkt.

Stosowane sg fabrycznie przez Swiatowych

liderow wielu branz.

polinal

Producent oznakowan

Emblematy chromowane METALIC™

INNOWACYJNE ROZWIAZANIA
BRANLZY STOLARKI

Btona klejowa marki 3M sprawia, ze logo
bedzie dobrze potgczone z produktem.

Nikiel pokryty chromem zapewnia
emblematom trwatos¢ i odpornosé na
trudne warunki zewnetrzne.

Zobacz przyktady wdrozen w Twojej branzy:

www.Emblematy.pl/stolarka

Odbierz pakiet bezptatnych probek.

polinal

Producent oznakowan

www.polinal.pl

Znakowanie

w branzy stolarki
budowlanej

jako narzedzie
sprzedazy

i budowania
marki

W branzy stolarki otworowej coraz trudniej budowacé prze-
wage wylacznie na parametrach technicznych. Produkty
sa do siebie zblizone, technologie powszechnie dostepne,
a decyzje zakupowe klientéw coraz czeSciej opieraja sie
nie tylko na tym ,,co”, ale réwniez ,jak” jest prezentowane.
Drzwi, okna czy systemy ostonowe przestaty by¢ pojedyn-
czym produktem — staty sie czesScia do§wiadczenia, ktdre
zaczyna si¢ w salonie sprzedazy, a koniczy w codziennym
uzytkowaniu.

W tym wlasnie miejscu pojawia sie znakowanie — nie jako
dodatek, lecz jako cichy, konsekwentny no$nik komunika-
cji. To ono porzadkuje oferte, prowadzi klienta i buduje re-
lacje z marka, czesto bez udziatu sprzedawcy. Doskonatym
przyktadem takiego podejscia jest ERKADO, ktére wyko-
rzystuje oznakowanie jako realne narzedzie sprzedazowe,
a nie wylacznie element identyfikacji wizualnej.

Jednym z najciekawszych aspektéw tego podejscia jest
sposéb, w jaki marka ,pozostaje” z klientem po zaku-
pie. Chromowane emblematy METALIC™ produkcji
POLINAL, umieszczane bezposrednio na skrzydtach
drzwiowych, petnia role subtelnego, ale trwatego podpisu
producenta. Nie sg nachalne ani dominujace wizualnie,
lecz konsekwentnie przypominaja o marce w codziennym
uzytkowaniu. Dzieki wysokiej jakoSci wykonania i odpor-
nodci na eksploatacje staja sie integralng czescia produk-
tu — elementem, ktéry nie znika, nie odkleja sie i nie traci
estetyki wraz z uptywem czasu.

To pozornie niewielki detal, ktéry ma jednak bardzo
konkretne znaczenie biznesowe. W branzy, gdzie ogrom-
na role odgrywaja rekomendacje,
obecno$¢ marki w domu klienta
bezposrednio przeklada sie na jej
rozpoznawalno$¢ i zapamietywal-
no$¢. Produkt przestaje by¢ ano-
nimowy — zaczyna ,pracowaé”’ na
kolejne decyzje zakupowe.

Réwnie istotna okazuje sie prze-

strzen salonu sprzedazy, czyli miejsce, w ktorym zapadaja
decyzje. To wlasnie tam klient mierzy sie z r6znorodno$cia
oferty i czesto po raz pierwszy prébuje ja zrozumiec. Je-
§li komunikacja jest nieczytelna, nawet najlepszy produkt
moze zosta¢ pominiety.

polinal

Producent oznakowan

W odpowiedzi na to
wyzwanie ERKADO
wdrozylo spéjny sys-
tem oznakowania eks-
pozycji. Szczegblna
role odgrywaja tu na-
klejki wypukte 3D, tzw.
doming, dostarczane
przez POLINAL. Dzie-
ki technologii pokrycia
grafiki warstwa zywicy
oznaczenia zyskuja gle-
bie i lepsza widocznosé,
co sprawia, ze klient in-
tuicyjnie odnajduje po-
trzebne informacje. Nie
musi pytaé — wystarczy,
Ze patrzy.

Uzupetnieniem systemu sa etykiety na wzornikach, kt6-
re porzadkuja szeroki wachlarz dostepnych wariantéw.
W praktyce oznacza to mniej chaosu, mniej watpliwo$ci
i wiekszy komfort podejmowania decyzji. Klient porusza
sie po ofercie w sposéb naturalny, niemal niezauwazalnie
prowadzony przez system informacji wizualnej.

Calo$¢ spaja konsekwencja — ten sam jezyk wizualny obec-
ny na produkcie, ekspozycji i materiatach pomocniczych.
To wlasnie ona buduje poczucie porzadku i profesjonali-
zmu, ktére bezposrednio przektada sie na zaufanie. Do-
datkowe wprowadzenie kodowania kolorystycznego dla
poszczegdlnych linii produktowych sprawia, ze nawet roz-
budowana oferta staje sie fatwa do zrozumienia.

W efekcie znakowanie przestaje petni¢ wytacznie funkcje
techniczng. Staje sie elementem do$§wiadczenia klienta —
takim, ktory realnie wptywa na przebieg procesu zakupo-
wego. Dobrze zaprojektowany system nie tylko informuje,
ale réwniez prowadzi, upraszcza wybér i skraca czas po-
trzebny na podjecie decyzji. Co wiecej, odciaza sprzedaw-
ce, pozwalajac mu skupi¢ sie na doradztwie zamiast na
ttumaczeniu podstawowych kwestii.

Doswiadczenie wspétpracy ERKADO z POLINAL wyraz-
nie pokazuje, ze w dzisiejszych realiach rynkowych to wta-
$nie takie ,niewidoczne” elementy czesto decydujg o prze-
wadze konkurencyjnej. Gdy produkty sa do siebie podobne,
wygrywa ten, kto potrafi lepiej poprowadzi¢ klienta przez
proces wyboru.

Znakowanie, odpowiednio zapro-
jektowane i wdrozone, przestaje
by¢ kosztem, a zaczyna petnié role
aktywnego narzedzia sprzedazy. To
ono sprawia, ze oferta staje sie czy-
telna, decyzje tatwiejsze, a marka
bardziej obecna — nie tylko w mo-
mencie zakupu, lecz takze w co-
dziennym uzytkowaniu produktu.

Dla wielu firm to wlasnie tutaj kryje sie niewykorzystany
potencjat. Bo czasem to nie produkt wymaga zmiany, lecz
sposéb, w jaki jest prezentowany i zapamietywany. Bl

www.polinal.pl




Rynek stolarki

REKOMENDOWANY

otworowej w Polsce:
od produktu do

weryvlikowalnej jakosci

Rynek stolarki otworowej w Polsce wszedl w etap, w ktérym sam produkt
przestal by¢ kluczowym wyréznikiem. Dzi$ niemal kazda firma deklaruje

7

»wysoka jako$¢”, ,,profesjonalny montaz” czy ,kompleksowa obstuge”. O
realnej przewadze rynkowej coraz rzadziej decyduja jednak marketingowe
hasla, a coraz czesciej zdolnos¢ do konsekwentnego realizowania tych
obietnic w codziennej pracy z klientem i inwestorem.

Wtasnie w tym obszarze coraz wieksza role odgrywa pro-
gram ,,Rekomendowane Salony Okien i Drzwi” — inicjaty-
wa oparta nie na deklaracjach, lecz na rzeczywistej, wie-
loetapowej weryfikacji standardéw funkcjonowania firm.
Dla branzy staje sie on dzi$ czytelnym symbolem jako$ci,
profesjonalizmu i wiarygodno$ci.

Program nie ma jedynie charakteru wizerunkowego. Uzy-
skanie rekomendacji wymaga przej$cia rozbudowanego
procesu oceny obejmujacego m.in. standardy sprzedazy,
kompetencje doradcéw, organizacje obstugi klienta oraz
jako$¢ realizacji inwestycji. Weryfikacja prowadzona jest
réowniez z wykorzystaniem formuty ,tajemniczego klien-
ta”, dzieki czemu ocenie podlega rzeczywiste dos§wiadcze-
nie klienta, a nie jedynie deklaracje firmy.

W efekcie w programie pozostaja przedsigbiorstwa, ktére
potrafig utrzymaé wysoki poziom organizacyjny, jako$cio-
wy i obstugowy w dtugiej perspektywie.

Rosnace znaczenie programu - nowe
firmy w dronie rekomendowanych

Jednym z najbardziej wymiernych dowod6w rosnacej ran-
gi programu jest systematycznie zwiekszajaca sie liczba
firm poddajacych sie certyfikacji. Do grona Rekomen-
dowanych Salonéw Okien i Drzwi dotaczyty ostatnio
kolejne przedsiebiorstwa, ktére pomyslnie przeszty wy-
magajacy proces oceny.

r s TERRUM
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Do programu dotaczyta firma TERRUM z Torunia
przedsiebiorstwo od blisko dwéch dekad konsekwentnie

budujace swoja pozycje w oparciu o jakos$é, kompetencje
technologiczne oraz kompleksowa obstuge inwestycji.

TERRUM to nie tylko salon sprzedazy stolarki, ale row-
niez nowoczesne centrum rozwiagzan dla budownictwa
mieszkaniowego i przemystowego. Firma realizuje zaréw-
no inwestycje prywatne, jak i zaawansowane projekty dla
obiektéw logistycznych oraz przemystowych na terenie
catej Polski.

Jako autoryzowany partner marek Hormann
i OKNOPLAST, TERRUM od lat rozwija swoja pozycje
dzieki wysokiej jako$ci produktéw, standardowi montazu
oraz systematycznemu podnoszeniu kompetencji zespotu.
Uzyskanie certyfikatu potwierdza, ze firma nalezy dzi$ do
grona podmiotéw wyznaczajacych najwyzsze standardy

obstugi w branzy.

{#_cxstoLaRKA

CK Stolarka z Rekowa Gornego to przyktad firmy,
ktéra w stosunkowo krétkim czasie przeszta droge od lo-
kalnego salonu do jednego z najbardziej rozpoznawalnych
punktéw sprzedazy w swoim regionie.

Przedsiebiorstwo konsekwentnie rozwijato swoja struktu-
re, czego efektem bylo uruchomienie nowoczesnego show-
roomu o powierzchni 300 m? oraz rozpoczecie produkcji
§lusarki aluminiowe;j.

To organizacja oparta na ambitnym zespole, aktywnie
inwestujacym w nowe technologie, rozwéj kompetencji
i rozbudowe oferty. Dotaczenie CK Stolarka do programu
potwierdza, ze standaryzacja jakoSci staje si¢ dzi§ jednym

z kluczowych kierunkéw rozwoju réwniez dla dynamicz-
nie rosnacych firm.

Obecnos¢ nowych salonéw w programie zwieksza jego
znaczenie rynkowe, jednoczeSnie wpltywajac na wzrost
konkurencyjnoSci catej branzy. Certyfikowane firmy pod-
nosza standardy w zakresie obstugi klienta, transparent-
nosci oferty oraz jako$ci realizacji inwestycji.

Utrzymanie standardu - najtrudniejszy
etap certyfikacji

W programie réwnie istotne jak samo uzyskanie rekomen-
dacji jest jej utrzymanie. Przedtuzenie certyfikatu ozna-
cza, ze firma nie tylko spelnita wymagania w momencie
oceny, ale potrafi utrzymywac je réwniez w dtuzszej per-
spektywie — mimo zmieniajacych sie warunkéw rynko-
wych, presji kosztowej i rosnacych oczekiwan klientéw.

Podczas wieczornej Gali VIP na Zamku w Gniewie certy-

fikaty jako$ci na kolejne dwa lata odebraty firmy, ktére po
raz kolejny potwierdzily najwyzszy poziom organizacyjny

i jakoSciowy.
>
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Bevard to marka zbudowana na do$wiadczeniu, ktére
w branzy stolarki ma dzi$ najwieksza warto$¢ — doswiad-
czeniu zdobywanym podczas wymagajacych realizacji
w Polsce i za granica, gdzie liczy si¢ nie obietnica jakoSci,
lecz jej bezbtedne wykonanie. Firma buduje swoja pozycje
nie reklama, ale precyzjg, odpowiedzialno$cia i dopraco-

CERTYF!‘ll(IATdJAKO§CI
TERRUM

BEVARD

Ul Pifkarska 15, 66-400 Gorzow Wielkopolski

waniem kazdego etapu inwestycji — od pierwszego pomia-
ru po finalny montaz. Przedtuzenie certyfikatu stanowi
potwierdzenie, ze jako$¢ nie jest tu dodatkiem do oferty,
lecz fundamentem catego modelu dziatania.

ol

ARCHITONOKNA

Architon Okna to
marka oparta na am-
bitnych  realizacjach,
nowoczesnym  podej-
$ciu oraz zespole, ktory
nie boi sie wymagaja-
cych projektéw. Firma dziata tam, gdzie stolarka przestaje
by¢ wytacznie produktem, a staje sie integralnym elemen-
tem konstrukcji budynku. To zesp6t taczacy inzynieryjne
podejscie z praktyka montazowa, realizujacy inwestycje
w catej Polsce i przejmujacy petna odpowiedzialno$¢ za
efekt koricowy. Dlatego certyfikat jakoSci nie pelni tutaj
wylacznie funkcji wizerunkowej — stanowi potwierdzenie
dzialania na poziomie, gdzie standard jest punktem wyj-
$cia, a nie celem.

Certyfikacja jako realne narzedzie
przewagi rynkowej

Program ,Rekomendowane Salony Okien i Drzwi”
staje sie dzi§ realnym narzedziem budowania przewagi
konkurencyjnej w branzy stolarki otworowej.

Z perspektywy rynku oznacza to stopniowe, ale systemo-
we podnoszenie standardéw. Firmy posiadajace certyfikat
wyrézniaja sie nie tylko oferta produktowa, ale przede
wszystkim jakoScia obstugi, kompetencjami zespotéw
oraz dojrzalo$cia w prowadzeniu proceséw sprzedazo-
wych i inwestycyjnych.

Dla klientéw to czytelny sygnal, Zze maja do czynienia
z partnerami zweryfikowanymi, przewidywalnymi i dzia-
tajacymi wedtug jasno okreslonych standardéw jako$ci.

C ERTYFIMEAL‘:IAKog(ZI
CK STOLARKA

ARCHITON

3, 43-300 Bielsko-Biata
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Szczegoty:
Aleksandra Kanderska,
tel.: 531561202
www.facebook.com/salonystolarki/
www.salonystolarki.pl

Mecenasi programu:
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STOLARKA

DOSTAWA OKIEN/
DRZWI Z MONTAZEM
- CZY MOZNA
MANIPULOWAC
STAWKA VAT?

W praktyce stosowania przepiséw o VAT zasadni-
cze znaczenie dla okreslenia wlasciwej stawki VAT
ma prawidlowa klasyfikacja czynnos$ci dokonywa-
nej przez podatnika. W przypadku dostawy m.in.
okien, drzwi wejsciowych, czy mebli istotnego
znaczenia nabiera m.in. to, czy:

» zabudowa ma charakter trwaly (imeble),
» towar zamawiany jest razem z montazem (usluga),

 mamy do czynienia z tzw. §wiadczeniem zlozonym
(kompleksowym), gdzie wszystkie jego elementy
(np. towar i ustuga) objete sa jednakowymi zasada-
mi opodatkowania VAT (stawka, obowigzek podat-
kowy, fakturowanie) wlasciwymi dla Swiadczenia
dominujacego.

Dla preferencyjnego opodatkowania 8% stawka VAT istot-
ne jest, czy Swiadczenie mieSci sie w zakresie czynno$ci
wymienionych w art. 41 ust. 12 ustawy o VAT, w tym czy
dotyczy budownictwa objetego spolecznym programem
mieszkaniowym.

Swiadczenie zlozone obejmuje ,,$wiadczenie dwéch lub
wiecej czynnosci, tak Scisle ze soba powigzanych, ze obiek-
tywnie tworza w aspekcie gospodarczym jedna cato$é, kto-
rej rozdzielenie mialoby sztuczny charakter”1. Oznacza to
konieczno$¢ identyfikacji dominujacych sktadnikéw dane-
go $wiadczenia. To wlasnie okreSlenie, co jest przedmio-
tem sprzedazy, czy podatnik dostarcza towar, czy §wiadczy
ustuge, czy czynno$¢ wykonywana przez podatnika mie-
$ci sie w zakresie czynno$ci wymienionych w art. 41 ust.
12 ustawy, oraz czy budynek zaliczony jest do budownictwa
objetego spotecznym programem mieszkaniowym ma de-
cydujace znaczenie przy ustaleniu wlasciwej stawki podat-
ku VAT?2.

I cho¢ kwestia stawek VAT pozostaje w gestii panistw czton-
kowskich UE, to jednak pewne zasady ustalania stawek
VAT wynikaja z orzecznictwa Trybunatlu Sprawiedliwos$ci
Unii Europejskiej. Zasada jest odrebne opodatkowanie
wszystkich Swiadczenn VAT (towary, ustugi), a stosowanie
koncepcji $wiadczeni ztozonych stanowi wyjatek od regu-
ly. Aby dane $wiadczenie mozna bylo uznac¢ za zlozone
nalezy ustali¢, ze §wiadczenia poboczne nie maja sensu
ekonomicznego bez $wiadczenia gtéwnego. Dodatkowy-
mi przestankami branymi w praktyce pod uwage jest to,

czy $wiadczenie jest realizowane przez jeden i ten sam
podmiot, a takze jak traktowany jest tego rodzaju produkt
przez przecietnego konsumenta, czy statystycznie oczekuje
on nabycia go ,,w pakiecie”, czy osobno.

W interpretacji indywidualnej Dyrektora Krajowej In-
formacji Skarbowej z 26.03.2018 r., sygn. 0113-KDIPT1-
-1.4012.70.2018.2.ZR, wskazano, ze ,,w przypadku swiad-
czenia ustugi dostawy okien i drzwi balkonowych wraz
z montazem w budynkach lub lokalach objetych spotecz-
nym programem mieszkaniowym, wykonywanych w ra-
mach czynnosci, o ktérych mowa w art. 41 ust. 12 ustawy,
zastosowanie znajdzie preferencyjna 8% stawka podatku
od towarow i ustug, zgodnie z art. 41 ust. 2 w zw. z art.
146a pkt 2 ustawy, z uwzglednieniem ograniczen wska-
zanych w art. 41 ust. 12b ustawy. [...]”

Niemniej organy podatkowe podkreslaja, ze kazda sprawa
bedaca przedmiotem rozpatrywania pod katem skutkéw
prawnopodatkowych w VAT jest rozpatrywana indywidu-
alnie, z uwzglednieniem wszystkich okolicznosci moga-
cych mie¢ wptyw na te ocene3.

Jesli masz watpliwoéci, jak rozstrzygnac problem podatko-
wy u Ciebie w firmie, skontaktuj sie z nami.

Dr Jacek Matarewicz — adwokat,
doradca podatkowy, partner
zarzadzajacy w Kancelarii
Zimny Matarewicz

Weronika Kalisz — aplikantka
adwokacka, associate w Kancelarii
Zimny Matarewicz

Kontakt do nas:

Adw. dr JACEK MATAREWICZ
Partner | Adwokat | Doradca podatkowy

M: 512 256 481 | E: jacek.matarewicz@matarewiczpodatki.pl

ZIMNY | MATAREWICZ

ZIMNY MATAREWICZ Doradcy Podatkowi
Plac Matachowskiego 2

00-066 Warszawa
www.matarewiczpodatki.pl
www.zimny.eu
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1 Interpretacja indywidualna Dyrektora Krajowej Informacji Skarbowej z 24.10.2019 r., sygn. 0112-KDIL1-2.4012.418.2019.3.PM

2 Ibidem

3 Interpretacja indywidualna Dyrektora Krajowej Informacji Skarbowej z 16.04.2020 r., sygn. 0114-KDIP1-1.4012.5.2020.2.JO



»THE BEST IN POLAND

—= THE BEST INTHE WORLD =—

W branzy stolarki budowlanej od lat powraca pytanie: kto
naprawde wyznacza standardy rynku? NajczeSciej odpo-
wiedzi szukano w wynikach sprzedazy, sile marki czy ska-
li dziatari marketingowych. Tym razem postawiono jed-
nak na zupetnie inne kryterium.

Plebiscyt ,The Best in Poland — Best in The World”,
zainicjowany przez Stolarka VIP, oddat glos praktykom:
producentom, dystrybutorom, monterom i partnerom
handlowym. To wtaénie oni, bazujac na codziennych do-
$wiadczeniach i realnej wspétpracy, wskazali firmy ciesza-
ce sie najwiekszym uznaniem w Srodowisku.

W anonimowym glosowaniu oddano 1390 gloséw, co
znaczaco zwieksza wiarygodnos§é uzyskanych wynikdow.
Na niezaleznej platformie internetowej kazdy glosujacy
mogt wskazac od dwdch do trzech firm w kazdej kategorii.
Co istotne, nawet przy wyborze wtasnej marki konieczne
bylo réwnoczesne wskazanie konkurencji. Taki mecha-
nizm ograniczyt jednostronnosé ocen i podniést obiek-
tywno§¢ catego procesu.

Powstaly w ten sposéb ranking nie jest wyltacznie zesta-
wieniem popularnych marek. To przede wszystkim obraz

o i °
Branza stolarki wybrala.
Bez kampanii, bez jury, anonimowo
1 bez kompromisow

rzeczywistej reputacji firm funkcjonujacych na rynku.
W czasach rosnacej konkurencji oraz coraz wigkszych
oczekiwan klientéw wilasnie reputacja staje sie jednym
z najcenniejszych aktywéw biznesowych.

Uroczyste ogloszenie wynikéw oraz wreczenie okoliczno-
$ciowych dyploméw odbyto sie podczas 37. Konwentu
Stolarki VIP na Zamku w Gniewie — wydarzenia od lat
integrujacego $§rodowisko branzowe i stanowigcego prze-
strzefi wymiany do$wiadczen. W kazdej kategorii wyrdz-
niono trzy firmy, a w przypadkach identycznej liczby gto-
sOw przyznano réwniez miejsca ex aequo.

Liderzy wylonieni przez branze
w glosowaniu internetowym

Lista laureatéw nie jest dzietem przypadku. To efekt kon-
sekwencji, jako$ci oraz relacji budowanych przez lata.
W tegorocznej edycji plebiscytu ,Best in Poland — Best
in The World” wyrézniono firmy, ktére zdobyly uznanie
branzy i otrzymaty Ztote, Srebrne oraz Brazowe Dyplomy
Uznania, w zaleznoSci od zajetego miejsca w poszczegdl-
nych kategoriach.

Laureaci

Katedoria: Okna PVC
OKNOPLAST
2 DRUTEX
3 ADAMS
Katedoria: Okna drewniane
i drewniano-aluminiowe
SOKOLKA OKNA i DRZWI
2 FAKRO
3 BERTRAND / URZEDOWSKI by ALL WINDOWS
GROUP (ex aequo)
Katedoria: Stolarka aluminiowa
(okna, witryny, fasady)
ALUHAUS Grupa Oknoplast
2 KAEMDE |/ OPAL (ex aequo)
3 VISTA POLAND

Katedoria: Drzwi zewnetrzne
drewniane
BARANSKI DRZWI
2 ERKADO
3 ZAKLAD STOLARKI BUDOWLANEJ CAL
Katedoria: Drzwi stalowe,
kompozytowe, aluminiowe
i hybrydowe
WISNIOWSKI
2 HORMANN
3 WIKED
Katedoria: Drzwi wewnetrzne
DRE

2 PORTA
3 POL-SKONE / ERKADO (ex aequo)

Katedoria: Bramy darazowe
1 HORMANN

2 WISNIOWSKI

3 KRISPOL

Katedoria: Rolety, zaluzje, ostony
1 SELT by ALUPROF

2 PORTOS

3 ANWIS / ALUPLAST (ex aequo)

Katedoria: Perdole i carporty

1 SELT by ALUPROF

2 TARASOLA

3 SUN WINNER

Katedoria: O¢rody zimowe
ALMONT SYSTEM

2 ZALANOWSKI OGRODY ZIMOWE

3 ALPINA OGRODY ZIMOWE

Katedoria: Okna dachowe
FAKRO

2 VELUX

3 ROTO OKNA DACHOWE

u
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Co zmienia ten plebiscyt?

Przede wszystkim wyznacza nowy punkt odniesienia dla branzy. Pokazuje, ze §rodowisko stolarki budowlanej potrafi
samo definiowac¢ swoje standardy i nagradzac tych, ktérzy je speiniaja. To nie tylko lista laureatéw. To wyrazny sygnat

dla rynku, ze marka, jako$¢, wiarygodno$¢ i relacje maja dzi§ wieksze znaczenie niz kiedykolwiek wcze$niej.



% ALMONT SYSTEM

PRODUCENT OGRODOW ZIMOWYCH

TWORZYMY
PRZESTRZENIE,
KTORE PODNOSZA
KOMFORT ZYCIA

Projektujemy i realizujemy
nowoczesne ogrody zimowe oraz

konstrukcje aluminiowo - szklane
. . : —

dla najbardziej wymagajacych —
klientéw w Polsce i Europie. =
==
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OGRODY ZIMOWE WIELKOFORMATOWE INDYWIDUALNE
KLASY PREMIUM PRZESZKLENIA PROJEKTY

PARTNER DLA ARCHITEKTOW )
| WYMAGAJACYCH INWESTOROW

* Wsparcie techniczne na etapie projektu

* Mozliwosc¢ realizacji niestandardowych konstrukcji
* Precyzja wykonania i montazu

* Nowoczesne technologie i detale

* Doswiadczenie od 1996 roku
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KOMPLEKSOWA
REALIZACJA

SYSTEMY ALUMINIOWE
RENOMOWANYCH MAREK

*»THE BEST IN POLAND *

=== THE BEST IN THE WORLD

1 MIEJSCE W PLEBISCYCIE BRANZOWYM
W KATEGORII OGRODY ZIMOWE

www.almont-system.pl
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STOLARKA

Dwa dni w Gniewie,
ktore robia wiecej
niz miesiace

spotkan

Co tak naprawde dzieje sie¢ w Gniewie podczas
Konwentow Stolarki VIP? Zamek Gniew i dwa
dni, ktére zmieniajg puls branzy.

Sa wydarzenia, ktére wpisuje sie do
kalendarza. Sa tez takie, o ktérych
pamieta si¢ dlugo — nawet jesli ka-
lendarz zawiedzie. Konwenty Stolarki
VIP zdecydowanie naleza do tej dru-
giej kategorii. Od wielu lat, na poczat-
ku lutego, Zamek Gniew Hotel & SPA
staje sie miejscem, w ktérym branza
stolarki przestaje méwic ,,co bedzie”,
a zaczyna decydowac: ,,co robimy da-
lej”.

To nie jest konferencja, ktéra sie po
prostu ,,zalicza”. To wydarzenie, w kt4-
rym naprawde sie uczestniczy. Bez
dystansu, bez przypadkowos$ci, bez
rozmoéw prowadzonych ,,na przeczeka-
nie”. W Gniewie nie ma przestrzeni na
bycie obserwatorem. Kazdy jest cze-
$cia tej uktadanki. Kazdy ma glos.

Idea byta prosta, cho¢ w realizacji wca-
le nieoczywista — stworzy¢ spotkanie,
ktére nie stanie sie kolejnym punk-
tem programu, ale realnym punktem
zwrotnym. Jak wspomina pomysto-
dawca wydarzenia, Grzegorz Cen-
drowski: , Chcielismy zbudowac cos,
co bedzie miato sens takze po zakon-
czeniu. Nie wydarzenie, ktore koriczy
sie wraz z ostatniq prezentacjq, ale
takie, ktore zaczyna pracowaé dla
uczestnikéw dopiero po powrocie do
firm”.

I wlaénie to sie wydarzyto.

Konwent w Gniewie nie konczy sie
na agendzie. Owszem, sa prezentacje,
dyskusje, analizy rynku i technolo-
gii, ale pelnia one raczej role zapalni-
ka. Prawdziwa dynamika zaczyna sie

chwile p6zniej — w rozmowach, ktére
formalnie nie nalezg juz do programu,
a mimo to stajg sie jego najwazniejsza
czescia.

Sam zamek robi swoje. To przestrzen,
ktéra nie pozwala sie ,rozproszy¢”. Za-
mkniecie uczestnikéw w jednym miej-
scu — dostownie i w przenoéni — two-
rzy wyjatkowa intensywnos$¢é. Relacje
buduja sie szybciej, rozmowy staja sie
bardziej konkretne, a decyzje zapadaja
bez zbednych rund wstepnych.

W ciggu dnia wydarzenie przypomi-
na skrzyzowanie think tanku z targa-
mi idei. Technologie mieszaja sie tu
ze strategiami, sprzedaz z produkcja,
a lokalne wyzwania z globalnymi am-
bicjami. Kazdy przywozi wtasne do-
$wiadczenia i... wyjezdza z nimi juz
troche odmieniony.

Wieczorem wszystko zmienia ton, ale
nie znaczenie. Gala VIP to moment,
w ktérym branza patrzy na siebie
uwazniej. Nagrody, w tym IRBS — In-
nowacyjne Rozwigzania Branzy Sto-
larki — nie sa tu jedynie wyréznieniem.
Sa jasnym komunikatem: ,to dziala”,
»to ma sens”, ,w te strone warto i§¢”.

Z biegiem lat Gniew przestatl by¢ jedy-
nie miejscem spotkania. Stat sie pew-
nym stanem branzowej $wiadomo-
$ci. Bycie tutaj nie jest kwestia samej
obecnosci — to sygnal, ze gra sie w tej
samej lidze, co ci, ktérzy wyznaczaja
kierunek.

I choé¢ w branzy zmienia sie juz niemal
wszystko — technologie, rynki, modele
sprzedazy — jedno pozostaje zaskaku-

jaco stale. Najwazniejsze rozmowy nadal wymagajg czasu, ,Juz dzi§ warto zarezerwowac¢ w kalendarzu poczqtek
uwagi i fizycznej obecnosci. 2027 roku — kolejny Konwent Stolarki VIP ponownie
zgromadzi branze na zamku w Gniewie. Jesli kto$ jesz-
cze nie miatl okazji uczestniczy¢ w tym wydarzeniu, to
najlepszy moment, by przekonad sie, dlaczego tak mocno
zostaje ono w pamieci. A ci, ktorzy bywajq tu regular-
A reszta? Reszta jest juz konsekwencjg tych dwéch dni nie, wiedzq, zZe to zaproszenie nie wymaga dodatkowych
w Gniewie. stéw” — dodaje Grzegorz Cendrowski.

Konwenty Stolarki VIP przypominajg o tym bez zbednych
deklaracji. Po prostu tworza warunki, w ktérych biznes
dzieje sie naturalnie.
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Konwent
Stolarki VIP
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Forum Eksporteréw Stolarki Budowlanej

Forum Eksporterow -
miejsce, gdzie rodza
sie kierunki ekspansji
zagranicznej

Polska stolarka budowlana od lat udowadnia swo-
ja site na rynkach zagranicznych. Dzi§ jednak sam
dobry produkt juz nie wystarcza. Eksport wymaga
znajomoSci rynku, odwagi w podejmowaniu decyzji,
wiasciwych kontaktéw oraz dostepu do wiedzy, ktérej
nie znajdziemy w katalogach czy raportach. Wtasénie

z tej potrzeby narodzilo sie Forum Eksporteréw — wy-
darzenie stworzone przez branze i dla branzy.

Pomystodawca oraz organizatorem konferencji jest
Stolarka VIP, ktéra kilka lat temu postawita sobie am-
bitny cel: stworzy¢ przestrzen, gdzie producenci sto-
larki, salony sprzedazy oraz dostawcy komponentéw
beda mogli rozmawiac o eksporcie w sposéb praktycz-
ny, konkretny i inspirujacy. Dzi§ Forum Eksporteréw
to jedyna tak wyspecjalizowana konferencja w Polsce
posSwiecona wytacznie zagadnieniom eksportowym
w branzy stolarki budowlane;j.

Dlatego juz na poczatku wrze$nia 2026 roku oczy
branzy ponownie skieruja sie na Warszawe, gdzie od-
bedzie sie 3. edycja Forum Eksporteréw.

To nie jest wydarzenie pelne pustych prezentacji
i marketingowych sloganéw powtarzanych od lat.
Forum Eksporteréw to miejsce, w ktérym praktycy
dzielg sie do$wiadczeniami zdobywanymi na kon-
kretnych rynkach. To tutaj mozna ustyszeé, dlaczego

jedne firmy odnosza sukces w Skandynawii, a inne
dynamicznie rozwijaja sprzedaz w Niemczech, USA,
krajach Bliskiego Wschodu czy Europie Poludnio-
wej. To takze przestrzen, w ktorej eksperci z zakresu
prawa, ekonomii, badan rynku i handlu miedzyna-
rodowego pokazuja, jak skutecznie budowac eksport
w wymagajacych realiach gospodarczych.

Forum Eksporter6w to co$ wiecej niz konferencja. To
energia ludzi, ktérzy odwaznie mys$la o rozwoju swo-
ich firm. To rozmowy kuluarowe, ktére czesto okazuja
sie rdwnie warto$ciowe jak wystapienia na scenie. To
mozliwo$¢ spotkania producentéw, wiascicieli salonéw
sprzedazy, dyrektor6w eksportu oraz dostawcéw kom-
ponentéw, ktérzy kazdego dnia mierza sie z podobnymi
wyzwaniami i poszukuja nowych kierunkéw rozwoju.

Forum Eksporterow
stolarki Budowlane

4-5 wrzeénia 2025 roku, Hotel Lamberton

Eksport stolarki na rozdrozu
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Nieprzypadkowo wielu uczestnikéw wraca na Forum
kazdego roku. Bo tutaj nie przyjezdza sie wytacznie
po wiedze. Przyjezdza sie po inspiracje, relacje bizne-
sowe i nowe spojrzenie na mozliwos$ci wlasnej firmy.

W $wiecie, w ktérym konkurencja na rynkach zagra-
nicznych staje sie¢ coraz bardziej wymagajaca, prze-
wage zdobywaja ci, ktérzy wiedza wiecej, reaguja
szybciej i potrafia dostrzega¢ szanse wcze$niej niz
inni. Forum Eksporteréw daje wlasnie te przewage.

Dlatego jesli kto$ jeszcze nie byl na tym wydarzeniu,
tegoroczna edycja bedzie najlepszym momentem, aby
to zmieni¢. Poczatek wrze$nia w Warszawie zapowia-
da sie jako jedno z najwazniejszych spotkan branzy
stolarki budowlanej w 2026 roku.

Bo eksport zaczyna sie od wiedzy. A najbardziej kon-
kretne rozmowy o eksporcie zaczynaja sie wlasnie tu-
taj. ®

Forum Eksporterow

Stolarki Budowlanej

3 wrzesnia 2026, Warszawa
Juz dzis zapraszamy!
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Forum Eksporteréw Stolarki Budowlanej

Eksport stolarki - nowe wyzwania

Najwazniejsze spotkanie branzy stolarki budowlanej
poswiecone eksportowi i aktualnym wyzwaniom rynkowym

- Realistyczne prognozy dla branzy stolarki budowlanej na najblizsze miesiace i lata

- Eksport bez chaosu: jak zorganizowa¢ zespo6t?

- Jak utrzymac rentownos¢ i rozwija¢ sprzedaz eksportowa
w warunkach rosnacej presji kosztowej

- Nowy model eksportu w branzy stolarki - co sie sprawdza dzi$?

- Nowoczesne narzedzia marketingowe i sprzedazowe, ktore
juz dzi$ wspieraja skutecznych eksporterow

- Gtos ekspertow, praktykoéw i lideréw rynku na temat przysztosci
eksportu w niestabilnym otoczeniu gospodarczym

- Networking oraz wymiana doswiadczen pomiedzy producentami,
eksporterami i specjalistami z branzy

- Potaczenia online z przedstawicielami rynku stolarki z Europy i innych
czesci Swiata — praktyczne spojrzenie z réznych rynkéw

To przestrzen do rozmowy o realnych wyzwaniach, sprawdzonych
rozwigzaniach i przysztosci eksportu w branzy stolarki budowlanej

VIp innowacije ¢ inspiracje ¢ informacje
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